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CARTA DO DIRETOR

Antecipando a retomada

s ultimos indicadores da economia mun-

dial apontam para uma retomada mais

rapida do que todos esperavam. Seja pelos
sinais emitidos pela China e Estados Unidos, seja
principalmente pela situagdo mais sélida e estavel
do Brasil, o segundo semestre deste ano surge em
meio a um cendrio mais promissor e animador. E
isso vale principalmente para o agronegécio, que
mais uma vez desponta como o setor que vai ala-
vancar a economia brasileira pela geracao de ren-
da no campo e pelas exportagoes e geragao de su-
peravit comercial.

Este novo quadro
encontra a Case IH
preparada para res-
ponder positivamente
as novas demandas do
setor agricola nacio-
nal. Em nenhum mo-
mento desses ultimos
meses nossa empresa
diminuiu o ritmo de
trabalho, investimento

e lancamentos de novos produtos e servigos. Ao
contrario, nossas promessas de 2008 foram, uma a
uma, confirmadas neste primeiro semestre. O lan-
camento dos tratores de baixa poténcia da linha
Farmall, em fevereiro, foi nossa primeira acao nes-
se sentido. Agora, como vocés podem ler nas proé-
ximas paginas, eles ja estao no campo sendo testa-
dos - e aprovados! - pelos produtores. O mesmo
aconteceu com os tratores linha Maxxum de 110 e
125 cv e também com a versdo mecanica.

Mas nao ¢ s6 com produtos que estamos prepa-
rados e - arrisco a dizer - na dianteira deste pro-
cesso de recuperagao da atividade econdmica. Esta-
mos em rapido processo de expansao da nossa rede
de distribuidores, para dar suporte a essa nova fase
da Case IH. Até o préximo ano, nossos pontos de
vendas passardao de 36 a 61, cobrindo as principais

regides agropecuarias. Estamos avancando também
na disponibilidade de crédito e opgdes de financia-
mento das nossas maquinas, com parcerias com
instituicdes financeiras. Langamos recentemente o
Consorcio Case IH, uma das formas mais tradicio-
nais e seguras de se financiar a compra de um bem.

Aperfeicoamos ainda mais, nesses ultimos meses,
nossos servicos de pos-vendas, tanto na reposicao
de pegas, quanto na assisténcia técnica. No primeiro
caso, estamos finalizando a constru¢ido do maior cen-
tro de logistica e distribui¢ao de pecas da industria de
maquinas agricolas, que estara junto a nossa fabrica
de Sorocaba. Para atender melhor nosso cliente no
campo e capacitar operadores e mecénicos, estao em
plena operacio os centros de treinamento da Case [H
em Piracicaba e Cuiaba e as vans de servigos que ro-
dam os campos brasileiros para apoiar, no local, nos-
sos clientes. Os treinamentos atingem nao apenas os
clientes, mas nossa rede de concessiondrios que esta
sempre capacitada a atender aqueles que buscam a
tecnologia da Case IH. O Case IH Advanced Show
também esta em plena operagao, com o objetivo de
ir onde esta o produtor com nossos tratores para que
conhegam de perto todos seus recursos e vantagens.

E 0 que ¢ muito importante — estamos falando
do presente, de agdes que ja estao acontecendo,
e nao de promessas futuras. Sdo lancamentos e
programas que estdo acontecendo na pratica.
Para o futuro temos muito, muito mais. Teremos
boas novidades no segundo semestre para o setor
sucroalcooleiro, por exemplo. E teremos a entra-
da em operagdo da nossa unidade fabril em Soro-
caba, de onde sairdo as primeiras maquinas antes
do final do ano. Estamos, enfim, trabalhando no
ritmo do homem do campo, a pleno vapor, plan-

tando hoje o sucesso de amanha.
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Boa leitura.
Sérgio Ferreira
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SHOWCASE

Com o
PE DIREITO

Roseli Krutsch, do Parand, foi

Novos iru'ores marcam a primein:a agroempresaria
o primeiro trimestre de no Brasi a er um Farmal
2009 e surpreendem propriedade

as expectativas dos
clientes Case IH

s agdes de divulga¢do da nova li-

nha de tratores da Case IH inicia-

ram 2009 com o pé direito. Par-
ticipando de feiras de impacto no setor
agricola, a empresa levou sua nova linha de
tratores Farmall e os novos tratores de mé-
dia poténcia da linha Maxxum para regides
como o Parand e o Rio Grande do Sul, onde
a maior parte das propriedades é de peque-
no e médio porte, abrindo a oportunidade
de conquistar este nicho de mercado.

Foi logo na feira agricola que abre os
negocios do ano, a Show Rural Coopavel,
que o primeiro trator Farmall 80 foi vendi-
do no Brasil. Apostando na tecnologia da
Case IH, Roseli Krutsch, de Cascavel, no
Parand, cidade onde acontece anualmente
a feira, foi a primeira cliente a comprar o
trator no Pais. “Tenho uma drea de 100 al-
queires e as maquinas da Case IH sempre
foram muito grandes para a minha pro-
priedade. Com estes novos modelos, pude
adquirir a tecnologia da marca e, desta for-
ma, iniciar a moderniza¢io dos meus equi-
pamentos’, conta.

Dona de uma propriedade que serve
de vitrine para os produtores de soja, mi-
lho, trigo, além de outras culturas, Roseli
acredita que a aquisi¢do ird divulgar a fun-
cionalidade dos novos modelos de tratores
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para sua regido. “Minha propriedade serve
de exemplo para muitos agroempresarios,
e eu atribuo esse sucesso a dedicacido que
tenho pela terra e pelos investimentos que
fago em tecnologia de ponta e com certe-
za muitos saberdo sobre o desempenho do
meu novo Case IH nas minhas culturas”.

Consorcio

Além de novos tratores, no inicio deste
ano a Case IH langou também o Consér-
cio Nacional Case IH. Parte da cultura do
brasileiro, o sistema de consorcio represen-
ta uma fatia consideravel do mercado. “O

consorcio foi lancado em fevereiro e nds
ja comercializamos 95 cotas, realizando as
primeiras assembléias entre abril e maio’,
conta Ariovaldo Domingues, gerente na-
cional de vendas da Agraben, administra-
dora do Consércio Case TH.

A principal vantagem de se optar pelo
consorcio é a economia. “Nessa modalida-
de de autofinanciamento nao se paga juros
ou corre¢do financeira no periodo de dura-
¢do do grupo, pagando-se apenas uma taxa
de administragdo que no caso do consor-
cio Case IH é a menor do mercado, 12,5%”,
ressalta Domingues. Para aderir ao grupo

de consdrcio basta que se assine o contrato
de participacdo e seja feito o pagamento da
primeira parcela. Quando houver a con-
templagdo da cota, serd feito o cadastro do
cliente para liberagdo do crédito.

Domingues informa que o primeiro
grupo lancado é exclusivo para os mode-
los Farmall e Maxxum, e tem como prazo
maximo para pagamento 100 meses, em
um grupo com 300 participantes. “Na
primeira assembléia contemplamos uma
cota por sorteio e 30 com lance minimo
de 20 parcelas. Na sétima assembléia esta
féormula sera repetida”

APROVADO PELA REVISTA CULTIVAR MAQUINAS

Nova linha de tratores Farmall
surpreende técnicos durante fesf-drive

novo Farmall 95 foi tema do teste da revista

Cultivar Maquinas, do grupo Cultivar de Publi-
cacoes. O trator Case IH j& estd conquistando o
mercado pela diferenca em relacao a concorrén-
cia: o trator é pequeno, mas possui tecnologia e
conforto de grande.

Foi este diferencial que a Cultivar Maquinas,
reconhecida nacionalmente por ser um dos prin-
cipais veiculos de comunicacao do setor de maqui-
nas agricolas do Pais, destacou no trator. Em uma
fazenda em Passo Fundo (RS), a 290 km de Porto
Alegre, José Fernando Schlosser, pds-graduado
em Agronomia e professor da UFSM - Universidade
Federal de Santa Maria, foi o responsavel pela ava-
liacdo da maquina a pedido da revista. A matéria foi
capa da Cultivar Maquinas de Abril, edicao 84.

Junto com os integrantes do Nema - Nucleo de
Ensaios de Maquinas Agricolas do Centro de Cién-
cias Rurais (CCR) da UFSM, Gustavo Heller Nietie-
dt e André Luis Casali, Schlosser analisou ponto a
ponto os diferenciais da maquina, desde a cabine até
facilidade de acesso para servicos e manutencoes
didrias. Depois desta primeira avaliacao, eles foram
a campo para testar o trator com os implementos.

Foram utilizados dois implementos no teste, uma
grade niveladora de 36 discos e um escarificador de
sete hastes com funcao de semeadura direta inte-
grada. "A utilizacao destes dois implementos deixou
nitida a vocacao do Farmall para a realizacao de mul-
tiplas tarefas”, afirma Schlosser.

Além da poténcia do trator, a equipe constatou que
a operacao do Farmall é agradavel e segura, o que, se-
gundo eles, é fator primordial para o aumento da capa-
cidade operacional no campo. “A cabine desta maquina
é de facil acesso e confortavel. A impressao que temos
é de que todos os comandos estao muito préximos, o
que facilita muito o trabalho”, disse Schlosser.
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Colheitadeiras Axial-Flow 2399 colhem
na Fazenda Morro Azul ltaumarati, uma das
maiores areas de soja plantadas no mundo

ocalizada na cidade de Campo Novo

dos Parecis, a 394 km de Cuiabd

(MT), a Fazenda Morro Azul Ita-
marati, do Grupo Maggi, recebeu 25 no-
vas colheitadeiras Axial-Flow 2399. Estas
maquinas, junto com as outras colheita-
deiras do grupo, ajudaram na colheita de
138.965 hectares de soja.

Para comemorar a parceria, a Case IH
promoveu um evento na Morro Azul Ita-
marati, no dia 05 de margo, quando uma
placa foi entregue a fazenda para celebrar
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a parceria. “A Morro Azul confia sua co-
lheita ao trabalho de nossas mdaquinas,
por isso optamos por comemorar esta
parceria’, conta César Di Luca, diretor co-
mercial da Case IH para o Brasil.

Outra agdo da marca, realizada na
fazenda, foi a dindmica apresentada a
jornalistas, que puderam acompanhar o
trabalho simultaneo das 25 mdquinas no
campo de um dos maiores produtores de
soja do mundo.

Segundo Luiz Alberto Gotardo, diretor

da Maxxicase - concessiondria da marca no
Mato Grosso, responsavel por esta venda -
um dos principais diferenciais oferecidos
pela Case IH ¢é o treinamento para opera-
dores de maquinas. “Fazendas de grande
porte, como a Morro Azul Itamarati, op-
tam por nossa marca principalmente pelo
suporte que oferecemos aos operadores
das maquinas. Este é um investimento que
a empresa faz para garantir bons resultados
de colheita, sabendo aproveitar o0 maximo
. . »
que a colheitadeira pode oferecer’, conta.



E GRUPD MARR!
[t

Itamar Loks, diretor de operacoes do Grupo Maggi,
recebe do gerente comercial da Case IH, César Di Luca
uma placa, selando a parceria das duas empresas

A correta utilizacdo das maquinas ga-
rante a maxima performance do equipa-
mento, resultando em maior produtividade.
Além dos beneficios da alta tecnologia dos
produtos Case IH, o cliente tem a garantia
do atendimento eficaz na p6s-venda.

Treinamento

Entre os diferencias da Case IH no
Mato Grosso, estdo os treinamentos ofe-
recidos pela marca para formagio de ope-
radores de maquina. Os treinamentos sdo
divididos em aulas tedricas e praticas e
ministrados pelos consultores técnicos do
Centro Avangado de Suporte ao Cliente da
Case IH, sediado em Cuiaba (MT). As aulas
tedricas sdo realizadas na sede da propria
fazenda, conforme a necessidade do clien-
te. As aulas praticas acontecem no campo,
ap0ds a entrega técnica feita pela concessio-
néria. Os consultores técnicos do Centro
Avangado acompanham cada operador em
sua maquina, orientando na prética o que
foi visto em sala de aula.

A concessiondria, juntamente com a fa-
brica, disponibiliza ainda uma “Van Esco-
la”, para ser utilizada como sala de treina-
mento em fazendas que ndo possuem sede.
Para Dirceu Jac6 Duranti, gerente de negd-
cios da Case IH, com os operadores bem
treinados, o cliente além de ganhar com o
bom desempenho das méquinas, evita per-
das, danos mecénicos nos graos, desgastes
prematuros ou quebras das colheitadeiras.
“Todo o treinamento é feito para prevenir
perdas durante a colheita. Trata-se de uma
verdadeira parceria entre a Case IH, o con-
cessionario e o cliente”

Para Gotardo, outro ponto alto do trei-
namento é a qualificagdo de mao-de-obra
que possibilita conhecimento aos operado-
res e aos técnicos que regulam as maquinas.
“E visivel o desempenho das maquinas ap6s
o treinamento. Além disso, a capacitagdo na
area surge como um diferencial a oferecer
no mercado, pois, o curso de mecénica ba-
sica permite um conhecimento para os ope-
radores que muitas vezes ndo conhecem o
sistema mecénico das maquinas, permitin-
do que eles mesmos fagam uma manuten-
¢do didria dos equipamentos, sendo possi-
vel, até mesmo, alguns consertos em caso de
pequenos danos e desgastes”, ressalta.

A fazenda Morro Azul Itamarati apos-
tou neste diferencial. Prova disto foram os
75 operadores, funciondrios da fazenda,
que participaram do treinamento Opera-
¢d0 e Manutengido da Colheitadeira Axial-
Flow 2399, antes da colheita 2008/2009.
No ano passado, antes do preparo de solo
e plantio, foi realizado na mesma fazenda
um treinamento inédito: 25 mulheres par-
ticiparam do curso de Operacdo e Manu-
ten¢do dos tratores Case IH MG 270, de
270 cv, o maior trator produzido no Brasil.

O treinamento foi ministrado em parce-
ria com a concessiondria Maxxicase e teve
envolvimento de sete pessoas. Mauri Fran-
cisco de Queiroz, gerente de servigos da
Maxxicase, aponta que o treinamento repre-
senta o grande elo de ligagdo entre a Case
IH e o cliente. “O treinamento significa co-
nhecimento, o que possibilita aos operado-
res tirar aproveitamento de todo o potencial
da maquina, gerando maior produtividade e
a satisfagdo dos nossos clientes”

QUALIDADE
NA COLHEITA

Lider no mercado
de colheitadeiras de
alta performance
no Brasil, a Case |H
oferece aos produtores
mato-grossenses as
colheitadeiras da linha
Axial-Flow. Sdo maquinas
de rotor axial, estrutura
que compde a area de
debulha e separacao, e que
resulta em maior qualidade
dos graos, com quebras
e perdas reduzidas. Seu
tanque graneleiro possui
capacidade de 10,2 mil
litros nos modelos 2388
e 2399 e de 12,3 mil litros
no modelo 8010. A taxa de
descarga de graos é de
85 litros por segundo na
2388 e 2399 e de 113 l/s na
8010. Sao equipadas com
plataformas que podem
variar de 25 até 35 pés para
colheita de graos.

Comparada a uma
colheitadeira convencional,
a Axial-Flow proporciona
maior capacidade de
debulha de material por
hora, com menos quebra
de graos, resultado de
uma debulha mais suave.
A perda também é menor
porque a Axial-Flow possui
um processo de separacao
mais eficiente. Estes
atrativos conquistaram
mais clientes no Brasil e
fizeram da Case IH a marca
gue mais cresceu na venda
de colheitadeiras em 2008.

2009 FARM FORUM 7



CIH EM ACAO

ALTA TECNOLOGIA
colocada a prova

Case IH Advanced Show realiza apresenta¢oes regionais de produtos e
dindmicas de maquinas com a parceria de sua rede de concessiondrios

Case IH colocou na estrada, desde
o final de fevereiro, seu mais novo
projeto, o Case IH Advanced Show.
Focado em atingir diretamente os produto-
res rurais em suas microrregioes, o projeto
realiza apresenta¢des de produtos e dindmi-
cas de maquinas, em eventos regionais, em

8 FARM FORUM 2009

uma parceria entre a fébrica e o concessio-
nario local. Com o objetivo de comunicar a
nova linha de produtos, levando novidades
e informagdes da fabrica para o campo, a
Case IH quer também reforgar a imagem de
sua marca entre os médios e pequenos pro-
dutores em todo o territério nacional.

Para dar suporte a estes eventos, a marca
investiu na constru¢do de uma carreta com
alta tecnologia e moderno design. Sdo quatro
ambientes distintos distribuidos em 80 m?, in-
cluindo um terrago de onde os visitantes podem
observar a dindmica das maquinas com uma
vista privilegiada do campo. Para levar toda a



estrutura pelo Brasil, um cavalo Iveco Stralis foi
cedido pela montadora do Grupo Fiat. A estru-
tura em modulos da carreta também permite a
conversdo das salas para um grande auditério
onde acontecem palestras e treinamentos sobre
as novas maquinas e servicos da marca.

Para Ari Kempenich, gerente de marke-
ting da Case IH, ¢ de extrema importancia
esta nova estratégia adotada pela empresa
para demonstrar a superioridade e efici-
éncia de suas maquinas e da marca como
um todo. “Este projeto é o caminho mais
eficiente para mostrar aos nossos clientes a
qualidade, economia, desempenho e con-
forto de nossas maquinas, além de refor¢ar
a imagem da Case IH nas microrregides
agricolas”, completa Kempenich.

Primeiros eventos

Ao todo serdo realizados 25 eventos em
varias cidades de todo Brasil. O primeiro
deles aconteceu durante dois dias de campo
organizados pela Cooperativa Bom Jesus,
na histérica cidade da Lapa, a 60 quilome-

O preco, o
acabamento,

o sistema de
marchas e principalmente
a tecnologia do Farmall

me chamaram a atengdo.

E o primeiro trator Case IH
que compro e, conforme for
seu rendimento, em breve
podemos pensar em outras
aquisi¢oes”

- Edgar Theurer (PR)

tros de Curitiba (PR). Mais de mil produto-
res rurais participaram do evento e oitenta
puderam testar os novos tratores da Case
IH, Farmall 95 cabinado e o Maxxum 110
plataformado, reconhecidos mundialmente
pela simplicidade de operagéo, conforto da

cabine, robustez e versatilidade de uso.

O produtor de graos Edgar Theurer,
seu filho Adlan Theurer e sua nora Cas-
siana Diana, participaram do evento na
Lapa, testaram o Farmall 95 e sairam com
um novo trator. “O prego, o acabamento,
o sistema de marchas e principalmente
a tecnologia do Farmall me chamaram a
atencdo. E o primeiro trator Case IH que
compro e, conforme for seu rendimen-
to, em breve podemos pensar em outras
aquisi¢des’, declarou Edgar Theurer.

Para Walter Van Halst, s6cio-proprie-
tario da Tratorcase, concessiondria que
organizou o evento na cidade paranaense,
a maioria dos negdcios iniciados nos dias
de campo foram concluidos nas semanas
seguintes. “Os produtores foram ao even-
to para conhecer e testar os novos tratores
e nas semanas seguintes tivemos vdrias
negociagdes que resultaram em Otimas
vendas”, conta Van Halst.

O segundo evento aconteceu uma se-
mana depois em Vacaria, cidade a 350

Funciondrios de concessiondarias da Case IH
participaram de um treinumento sobre os novos
tratores da marca durante a parada do Case IH
Advanced Show na planta de Piracicaba (SP)




quildmetros de Porto Alegre, na regido
norte do Rio Grande do Sul. A concessio-
néria Meta Agricola de Passo Fundo (RS),
em parceria com a fabrica, organizou os
eventos durante os dois dias de campo na
Fazenda da Chapada, também conhecida
como Chapada Show.

“Este importante evento de demonstra-
¢do, do projeto Case IH Advanced Show,
organizado com nossa ajuda, trouxe novas
opgdes de mdquinas para o agricultor gau-
cho melhorar seu desempenho e produti-
vidade’, elogia Clayton Bervian, gerente da
concessionaria Meta Agricola.

Um evento que impressionou muito
os produtores rurais foi o que aconteceu
em Maud da Serra, cidade paranaense a

Walter Van Halst, sacio-proprietdrio da concessiondria
Tratorcase e Ari Kempenich, gerente de Marketing da Case IH
v no primeiro evento do Case IH Advanced Show, na

& Lopa(PR)
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300 quilometros de Curitiba (PR). Marce-
lo Vinicius Lopes de Andrade, gerente de
vendas da Tratorcase na regido, ficou bas-
tante otimista com os resultados do even-
to que aconteceu na Fazenda Concoérdia e
reuniu 70 produtores.

“Os produtores participantes ficaram
impressionados com a for¢a dos novos
tratores da Case IH, principalmente com
0 Maxxum de 110 cavalos, que possui alta
reserva de torque (em torno de 43%), além
de representar uma consideravel economia
de combustivel devido ao menor porte do
trator”, disse Andrade.

Até o final do ano serdo realizados mais
20 eventos do Case IH Advanced Show em
varias cidades brasileiras.

Qo

marketing de produto
da Case IH, e Clayton
Bervian, gerente da
concessiondria Meta
Agricola, durante evento
do Case IH Advanced
Show, em Vacaria (RS)

D uas semanas depois do
evento de Maua da Serra
(PR), a estrutura do Case IH
Advanced Show desembarcou
na fabrica da Case IH em
Piracicaba (SP), para quatro
dias de treinamentos.

Mais de 70 vendedores de
concessionarias de Minas
Gerais, Sao Paulo, Parana

e Alagoas participaram dos
treinamentos sobre a linha
completa de maquinas,
ministrados pelo especialista de
marketing de produto da Case
[H, Eduardo Isaac.

Da mesma forma que os
produtores rurais brasileiros
tem a oportunidade de conhecer
0s novos tratores durante os
eventos do Case |H Advanced
Show, os vendedores das
concessionarias da marca tem
oportunidade de aperfeicoar
seus conhecimentos através de
treinamentos realizados dentro
do caminh3ao.

0 produtor de gréios Edgar Theurer, sua nora @y,
Cassiana Diana e seu filho Adlan Theurer sairam A
do evento na Lapa (PR) com um novo trator



NEGOCIOS & PERSPECTIVAS

Canavial MECANIZADO

Antonio Luiz Gazon,
especialista no setor,
fala sobre os desafios
da mecanizacéo da
cana-de-acucar

cidade de Ribeirdo Preto, no estado

de Séo Paulo, foi palco da 112 edi-

¢30 do Semindrio de Mecanizagio
e Producio de Cana-de-agticar. Organizada
pelo grupo Idéia, em parceria com a Héros
Comunicagio e patrocinado pela Case IH, o
encontro realizado nos dias 17 e 18 de mar-
¢o reuniu pesquisadores, técnicos, consulto-
res, fabricantes e profissionais do setor.

Um dos convidados foi o engenheiro
agrimensor Antonio Luiz Gazon, diretor da
AL Gazon Consultoria e Assessoria, que falou
sobre os desafios para a colheita mecanizada
em espagamentos reduzidos. Com trés déca-
das de experiéncia na area de mecanizagio
agricola de grandes grupos usineiros, Gazon
acredita que o sucesso no setor canavieiro se
deve a unido de fatores como planejamento,
capacita¢io profissional e tecnologia.

Como a mecanizacao se tornou
tao importante para a producao
de cana?

O réapido crescimento da cultura canavieira
forgou e esta forcando as usinas e fornece-
dores a mecanizar sua lavoura muito rapi-
damente. Junto com a introdugio de tec-
nologia no campo, estd sendo necessario
se adaptar a nova forma de trabalhar com
a cultura em busca de melhores resultados
operacionais e, consequentemente, reduzir
seus custos de produgio. A busca por mio
de obra qualificada, a qualifica¢do para a
operacdo das mdquinas e o planejamento
da lavoura sdo as novas realidades.

Por que é importante planejar o
plantio e a colheita mecanicos?

O planejamento das dreas a se mecanizar
é de extrema importincia para a obten¢ao

Anténio Luiz Gazon: “0
planejamento das dreas a
se mecanizar é de extrema
importéncia para a obtencéo
dos resultados”

dos resultados. Através de um levanta-
mento de algumas informagdes da drea,
procura-se fazer uma boa sistematizacdo
do canavial, proporcionando uma boa
performance das maquinas nessas dreas.
Pensar de maneira global, e ndo abrir mio
de um bom padréo de qualidade nas ope-
ragoes, desde o inicio do preparo do solo,
plantio e tratos culturais é essencial para
quem quer sucesso na colheita.

Como o planejamento é feito?
Primeiramente é necessaria uma avaliagdo
de toda a drea pela equipe de topografia,
para verificar e avaliar a geografia da pro-
priedade, a incidéncia de dguas de outras
propriedades e colher elementos para fazer
simulag¢des do tracado a ser implantado.
Também ¢é importante colher informagdes
e sugestoes de todos os membros da equi-
pe, a fim de chegar a melhor opgéo para
este tragado. Com o desenho em maos, to-
dos os envolvidos na produgéo terdo a res-
ponsabilidade nas operagoes de execugio
do novo projeto, em busca dos melhores
rendimentos operacionais.

Como explorar a propriedade sem
agredir o solo?

O agroempresario deve sempre explorar da
melhor forma possivel sua propriedade, sem-
pre considerando que seu patrimonio € o solo
e que precisa ser conservado e sem erosoes. A
utilizagdo dos restos de culturas remanescentes
ou a plantacdo de leguminosas como rotagio
de culturas nessas dreas é um exemplo de como
se pode aproveitar a drea sem agredir o solo.

Qual o papel da agricultura de pre-
cisao na mecanizacao da cana?

A utilizagio da agricultura de precisio se torna
muito importante para a producio de cana-de-
aguicar, uma vez que com a mecanizacio em
evidéncia ha necessidade de se obter um para-
lelismo perfeito entre os sulcos de plantio - uti-
lizagao do Piloto Automatico-, diminuindo as
perdas na colheita e ainda orientando melhor
o trafego no talhdo para evitar o pisoteio na so-
queira. Na colheita, um sistema georreferencia-
do permite que o trabalho seja feito de forma
precisa e organizada, possibilitando ainda o
mapeamento das faixas de produgio para um
tratamento diferenciado na soqueira.
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A hora do CAFE

primeira estimativa de produgdo

total de café, para a safra 2009 da

Companhia Nacional de Abasteci-
mento (Conab), indica que o Brasil devera
colher entre 36,9 e 38,8 milhdes de sacas de
60 quilos de café beneficiado.

A produgio do café ardbica represen-
ta 74,6% (26,8 a 28,3 milhoes de sacas de
café beneficiado) da produgdo do Pais, e
tem como maior produtor o estado de Mi-
nas Gerais, com 66% (17,7 a 18,6 milhoes
de sacas de café beneficiado). Com uma
grande drea de café arabica e falta de mao
de obra para a colheita manual, a Case IH

promoveu melhorias na colhedora de café
Coffee Express 200 que melhora as condi-
¢oes de operacdo e facilita a manutencao.

A maquina modelo 2009 traz novidades
em sua cabine com a inclusdo de porta, clima-
tizador, coluna de dire¢do com ajuste de posi-
¢d0, quebra sol, novas alavancas de transmis-
sdo, aceleraco e agitacdo, novo indicador de
nivel, novo painel de indicadores e novo bloco
hidraulico de agressdo. “Com um novo design,
a nova cabine oferece ao operador um maior
espago interno além de maior visibilidade
frontal, lateral e traseira’, explica Ari Kempe-
nich, gerente de marketing da Case IH.

CASE M
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Segundo Kempenich, o operador pas-
sa a ter mais conforto na cabine com iso-
lamento acustico, que é equipada com um
climatizador e é pré-disposta para a insta-
lagdo de radio. “A coluna de dire¢do com
ajuste de posi¢do e o quebra sol também
sao destaques nas melhorias do produto
implementadas em 2009”, conta.

Para o especialista de marketing de
produto, Roberto Biasotto, o conforto e fa-
cilidade na opera¢ao da maquina aumen-
tam a produtividade na colheita. “A Case
IH estd sempre preocupada em oferecer o
melhor aos seus clientes e, principalmente,
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em proporcionar facilidades aos ope-
radores do maquinario. Para atingir
estes objetivos, melhoramos as con-
di¢des de operagdo, inserindo novas
alavancas de aceleracdo, agitagdo e
transmissao, além do novo painel de
indicagdo de nivel’, ressalta.

Biasotto lembra que outro item que
merece destaque é 0 novo painel de indi-
cadores. “A Coftee Express 200 modelo
2009 inclui indicadores que contribuem
com a maior agilidade na detec¢do de
anormalidades, ou seja, irregularidade
na pressdo do 6leo do motor, tempe-
ratura do liquido de arrefecimento do
motor e nivel do 6leo hidraulico sdo
facilmente detectadas através de indi-
cadores luminosos no painel”

O especialista relata ainda que a
nova cabine esta fixada por coxins de
borracha, o que diminui as vibragdes
do conjunto e melhora o desempenho
do equipamento. Os 4 blocos anterio-
res foram substituidos por um novo
bloco de agressdo. “Este upgrade fa-
cilitard a montagem e a regulagem
da colhedora, diminuindo o tempo
gasto com manutenc¢io.”

“Todas estas alteracbes foram
pensadas para melhorar o conforto
do operador, a qualidade da opera-
¢do e a facilidade de realizacdo de
manuten¢do, possibilitando que o
cliente explore todo o potencial do
produto’, refor¢a Kempenich.

Junto as novidades, a Coffee Ex-
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press 200 mantém
sua tecnologia de
ponta reconhecida
pelo mercado des-
de 1995, data da chegada da primeira
colhedora de café da marca no Brasil.

Utilizando um sistema de derrica
de dltima geracdo para a colheita, e
um conjunto de varetas de plastico
com adi¢do de fibras que despren-
dem os graos dos galhos, ndo agre-
dindo a planta, a velocidade de co-
lheita da Coffee Express 200 varia de
400 a 1.400 m/h, podendo colher até
150 sacos de 60 kg por hora. O equi-
pamento também permite que o pro-
dutor opte por uma colheita total dos
frutos ou uma colheita mais seletiva
através da regulagem da vibragdo das
varetas — outra exclusividade das co-
lhedoras de café Case IH.

Além da Coffee Express 200, a Case
IH oferece outra opgdo. “A Coffee Ex-
press 100 é uma colhedora que apresen-
ta todas as opera¢des da Coffee Express
200, porém a um custo mais acessivel.
Para operar esta maquina, um trator ¢
utilizado para tracionar a colhedora.
Este trabalho é feito por apenas um
operador, o que difere o equipamen-
to da Case IH das demais opgdes do
mercado na mesma categoria, em que
dois operadores sdo necessarios. Isso é
traduzido em redugdo de custo para o
cliente na operagdo da colheita meca-
nizada’, finaliza Biasotto.

Novidades da Coffee Express 200
deixaram a maquina ainda mais produtiva
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A concessiondria Meta Agricola, re-
presentante da Case IH nos estados
de Santa Catarina e Rio Grande do
Sul, participou da 14 Edi¢do do Dia
de Campo Copercampos, o maior
evento do agronegdcio catarinense,
em Campos Novos (SC).

O objetivo do evento, organizado
pela Cooperativa Regional Agrope-

Meta Agricola participa
do Dia de Campo Copercampos

pos), é de permitir o desenvolvimento
do agronegdcio na regido e fortalecer
a economia local. Segundo Claiton
Bervian, gerente de vendas da Meta
Agricola, o Dia de Campo também
foi 6timo para as vendas. “Durante o
evento fechamos negdcios com varios
produtores, que buscavam na feira
tecnologia para aplicar nas grandes e
pequenas propriedades”

Pivot na
Agrobrasilia 2009

cudria de Campos Novos (Copercam-

Maxxicase foi destaque na Feira

Tecnoldgica Parecis SuperAgro

A segunda edigdo
da feira Parecis SuperA-
gro, em Campo Novo
do Parecis (MT), con-
tou com a participagao
da Maxxicase. Além de
realizar dindmica com
equipamentos Case IH,
a concessiondria organi-
zou uma palestra sobre
colheita mecanizada de cana, com o engenheiro Carlos Augusto de Oliveira,
gerente de moto-mecanizagio da Usina Coprodia, e outra sobre o plantio me-
canizado de cana, ministrada por Jodo Bosco Lemos Junior, gerente de Plantio
Mecanizado das Usinas Itamarati.

A Pivot participou da edi¢ao 2009 da
Agrobrasilia. “Sentimos que na Agrobrasilia
plantamos uma sementinha que ja esta dando
frutos. Durante a feira, pudemos estreitar o
relacionamento com os nossos clientes, efetivar
e engatilhar bons negdcios. Foi uma excelente
oportunidade de divulgagdo da marca Case IH
e da Pivot. A nossa participagdo também teve
o grande impacto do caminhéo do Case TH
Advanced Show, que estava em nosso estande”,
declarou Fifo, gerente comercial da Pivot.

A participagdo da Pivot na Agrobrasilia foi
uma das a¢des de comemoracio dos 20 anos de
atuacgdo da concessionaria na regido. “Hoje, a Pi-
vot/Case IH detém cerca de 60% do mercado de
maquinas agricolas desta regido. Somos lideres
em vendas de colheitadeiras. A nossa proposta
¢ mostrar ao agricultor a ‘cara’ da nossa conces-
sionaria e a qualidade e compromisso do nosso
atendimento’, afirmou Ana Maria Campos,
responsavel pela area de eventos da Pivot.

PLANALTO COMEMORA 20 ANOS DURANTE A TECNOSHOW

Abrindo as comemoracoes dos
seus 20 anos de atuacao, a con-
cessionaria Planalto, participou da

Tecnoshow Comigo, um dos maio-
res eventos de difusao de tecnolo-

gia agricola do Brasil, realizada na
cidade de Rio Verde (GO).

“0 balanco foi muito positivo no
aspecto comercial. A Planalto foi
objeto de muitos elogios da im-
prensa, da organizacao da feira e
principalmente dos nossos clien-
tes que se sentiram prestigiados”,
declarou Michel Mekdessi Neto,

diretor da Planalto.

A Planalto Distribuidora de Imple-
mentos Ltda, é concessionaria Case
IH desde o primeiro ano de atuacao
da Case IH no Brasil (1997). Criada
em 1989, possui duas lojas em Goi-
as, nas cidades de Rio Verde e Jatai.
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COLHEITADEIRA AXIAL E CASE IH.
AS OUTRAS SAO SO COLHEITADEIRAS.

Com a Axial-flow 2388 Special, vocé tem tudo para dar um salto de produtividade e rentabilidade na sua
colheita. Afinal, 56 a Case IH, que inventou o sistema Axial e & sindnimo de piongirismao & inovacao, pode
garantir a melhor colheita em cada grao e o melhor investimento na ponta do |apis. Entao, escolha a
colheitadeira Axial-flow 2388 Special. Com ela, voce tem tecnologia e inovagoes que garantem mais
gualidade por grao colhido e menor indice de perda, do primeiro ao dltimo minuto da sua colheita.

il

PROCURE SEU CONCESSIONARIO E CONHECA
A COLHEITADEIRA AXIAL-FLOW 2388 SPECIAL.

EM CADA GRAD, A MELHOR COLHEITA.
NA PONTA DO LAPIS, SEMPRE 0 MELHOR INVESTIMENTO.
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» Area de peneira (limpeza de graos).
« Mais qualidade do grao colhido,
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» Maior capacidade de debulha.

= Menor indice de perda.

» Alta produtividade em todos os tipos de terreno.

* Pioneirismo do conceito de colheita por rotor Axial,

Lag.

3
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« [ais de 30 anos de experiéncia no conceito Axial.
* f mais completa linha de Axiais do mercado.
= Varias opcoes de plataformas.

-
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CASE [H. PARA AQUELES OUE EXIGEM MAIS, .
. | AGRICULTURE

JA QUE VOCE E UMA PESSOA EXIGENTE,
TEMOS 0 TRATOR PERFEITO PARA VOCE.

Vocé que é exigente e sabe dar valor a evolugao, chegou a hora de ter um Case IH. Com os tratores Farmall 80 e 95
e Maxxum 110 e 125, vocé sai na frente em inovacao e tecnologia, aumentando sua produtividade e o seu lucro.
Venha ver de perto no seu concessionario Case IH e conheca a evolugao da agricultura brasileira.

e REALIZAM QUALQUER ATIVIDADE COM EXCELENTE DESEMPENHO » ADQUIRA PELD CONSORCIO CASE IH

www.caseih.com.br

FARMALL 80 & 95

= Yarsoas calinada e plataformada

+ Transmissdo 12 x 12 com reversor — Saper-redutor opoional (20212
= Sistema hidraulico de 52 #min, o maior no segmenta

= Engate 3* ponto com sistema lift-o-matic

= (ahine com grande visibilidade e ergonomia, com 2 portas

MAXXUM 110 & 125

= Varsies cabinada e plataformada

* Transmissao 12 x 12 com reversor — Super-rediter apcional (2424}
= Matores turba/interconfer

= Sistema hidraulico da 63 ¢min

« Cahing com ergonomia @ visibilidade excelentes

NO SEU CONCESSIONARID:



