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La firma entregé en Argentina la primera topadora
850L a un productor chaqueiio.
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Ser multifaceticos

es lo que nos diferencia

Case Construction Equipment
esta en un constante proceso de re-
novacion de sus productos, para
ofrecerle a sus clientes la mejor
tecnologia al momento de trabajar.
Tanto es asi que recientemente he-
mos lanzado al mercado la miniex-
cavadora CX55B, que reemplaza a
la CX50B, con el fin de optimizar el
trabajo de los usuarios de esta ma-
quina ideal para llevar a cabo tareas
de excavacion en espacios redu-
cidos. En este sentido, los nuevos
equipos que introducimos respon-
den a los requerimientos de los mas
diversos sectores.

Para poder conocer cudles son
las inquietudes y necesidades que
tiene cada uno de nuestros clientes
siempre nos gusta poder comuni-
carnos directamente con ellos. Por

CONSTRUCTION

Case Construction News es una publicacion de

este motivo realizamos entrevistas
con diferentes empresarios de toda
América Latina. En esta oportuni-
dad hemos podido hablar con con-
tratistas de maquinaria de diferentes
paises: Panama, Colombia y Argen-
tina. Ademas, tuvimos el orgullo de
haber vendido la primera topadora
850L en Argentina, y pudimos en-
trevistar al productor argentino que
la adquirio con el fin de realizar ta-
reas de limpieza en su campo.

El hecho de que el destinatario
de la topadora haya sido un empre-
sario agropecuario nos da la pau-
ta de la multifuncionalidad de los
equipos Case. Esta caracteristica se
ve reflejada en la creciente demanda
que hay en todo el mercado latino-
americano. En este sentido, Edmar
de Paula, gerente de Marketing de
la firma para América Latina, y Ma-
rio Rizzi, gerente comercial para el
Mercosur, relatan en la publicacion
el gran 2012 que tuvimos.

Estamos seguros de que el afio
que se avecina sera de gran prosperi-
dad para toda la familia Case, y para
la region.

Nuestros mejores deseos, y aho-
ra los dejamos que disfruten de la
lectura.

Roque Reis
Director Comercial para
Ameérica Latina
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CASE DEALERS

ANTIGUA / BARBUDA - C.P.R.
(1-268) 481-3570

ANTILLAS HOLANDESAS - M.I.T.S.
(599-9) 868-9920

Argentina - Zona Centro
Grumaq SRL
(54 - 3) 4764 25925

Argentina - Zona Cuyo
Genco SA
(54 - 2) 6143 15637

Argentina - Zona NEA
Difamaq SRL
(54 - 3) 7226 21584

Argentina - Zona Buenos Aires
Venner SA
(54 - 11) 4314 5135

BAHAMAS - BAHAMAS MACK
(242) 328-2463

BELIZE - CROSSROAD FARM SUPPLIES
(501) 823-0366

BERMUDA - ISLAND CONSTRUCTION
(441) 236-3011

BOLIVIA - SACI
(59-1) 3342-3388

BRITISH VIRGIN ISLANDS, US VIRGIN ISLANDS
& ANGUILLA - TRUCK AND EQUIPMENT
(284) 440-8437

CHILE - MAQUINARIAS GILDEMEISTER
(56-2) 731-5800

COLOMBIA - NAVITRANS
(57-4) 360-6161
0800: 01 800 944 8372

COSTA RICA - CRAISA
(506) 2293-2001

ECUADOR - J. ESPINOSA
(593) 260 44060

EL SALVADOR - TECUN
(503) 2121-2000

GUATEMALA - TECUN
(502) 2328-8888

HAITI - SOGED
(509) 2945 8000

HONDURAS - TECUN
(504) 236-5556

JAMAICA - DERICK A. GIBSON
(1876) 978 9759

NICARAGUA — MAQUINARIAS Y EQUIPOS
(505) 22684225

PANAMA - TECUN
(507) 266-8000

PARAGUAY - DIESA
(595) 2150-3921

PERU - MAQUINARIAS
(51-1) 614-5555
0800 77 270

PUERTO RICO - PUERTO RICO WIRE
(1-787) 288-8080

TRINIDAD AND TOBAGO - CARIBBEAN WELDING
(1868) 657-9323

TRINIDAD AND TOBAGO / ST. KITTS AND NEVIS /

MONTSERRAT / DOMINICA/ ST. LUCIA / GRENADA/
ST. VINCENT / BARBADOS - HEAVY DUTY MACHINE

(1-268) 481-3571

URUGUAY - CORPORACION DE MAQUINARIA
(5982) 323 8888

VENEZUELA - CAXIAS
(58-276) 342-3183

VENEZUELA - SANCHEZ
(58-241) 200-3100

“La capacitacion de nuestros técnicos,
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Alo largo del aiio Case Construc-
tion Equipment realiz6 cursos de ca-
pacitacion para sus técnicos con el fin
de acercar las ultimas novedades y
de dar a conocer la tecnologia de sus
equipos. En este sentido, los ultimos
seminarios dictados se realizaron en:
Valdivia (Chile), Chaco y Santa Fe
(Argentina), Mina Gerais (Brasil) y
Montevideo (Uruguay).

Ivan Bavio, soporte de Producto
de la firma, fue uno de los principales
especialistas de la marca que realiz6
las presentaciones. Los productos
elegidos para las cursos fueron las
cargadoras frontales 721F y 821F
(el eje central de de la capacitacion
dada en el distribuidor chileno Ma-
quinarias Gildemeister), la linea de

motoniveladoras serie B, en el dealer
chaquefio Difamagq; las excavadoras
CX350,470B y CX55B, en el Cen-
tro de Entrenamiento brasilefio Case
de Contagem, y la CX210B en el re-
presentante comercial de Uruguay,
Comasa; y las minicargadoras SV y
SR en Grumag, Santa Fe.

Los entrenamientos brindados

por la marca tienen el fin de fortale-
cer el sector que tiene contacto direc-
to con los clientes: los representantes
comerciales. El interés de la marca
en este ambito se debe a que son és-
tos quienes conocen las necesidades
e inquietudes de los contratistas y
trabajadores que eligen los equipos.
En este sentido, Bavio destaca: “El
mayor legado que le podemos dejar
a la cadena productiva es el ajuste de
cada uno de sus eslabones. Que los
distribuidores, nuestra cara visible,
sepan responder rapido y de manera
efectiva ante las solicitudes de los
usuarios de los equipos, es la meta
que perseguimos y la caracteristica
que nos distingue”.

icias
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Edmar de Paula junto a la cargadora frontal 821E.

para el sector

Edmar De Paula, gerente Marketing
e Case Construction Equipment para
Ameérica Latina, y Mario Rizi, gerente
Comercial para el Mercosur, hacen un
halance del aio.

La actividad de la construccion es
uno de los sectores que mas aporta al
crecimiento de las economias de los
paises. Este ambito, por la gran can-
tidad de empresas constructoras que
involucra directa e indirectamente y
por su efecto dinamizador sobre los
insumos que demanda, genera una
gran riqueza, asi como una significa-
tiva mano de obra. En este sentido, en
todo el continente se ha vivenciado un
crecimiento exponencial del rubro.

El desarrollo, segtin lo afirman Ed-
mar De Paula, gerente de Marketing
de Case Construction Equipment para
América Latina, y Mario Rizzi, ge-

rente Comercial para el Mercosur, se
debe a la creciente demanda mundial
de commodities que la region produ-
ce. E12012, segun lo afirman los dos
funcionarios, ha sido un periodo pros-
pero para la firma ya que ha podido
aprovechar la bonanza econdémica del
mercado. En este sentido, Rizzi agre-
ga: “Las ventas de maquinaria que
se utiliza en la construccion de obras
viales y de infraestructura, asi como
los trabajos de mineria y extraccion
de petrdleo e industria en general, han
aumentado exponencialmente”.

En el contexto de desarrollo de
la region, se esperan multiples obras
que se desarrollaran en Brasil, que
implican la participacion de empre-
sas de todos los puntos de continente.
Al respecto, De Paula da cuenta de
los proyectos que tiene el pais: “En
Brasil se han comenzado a ejecutar
planes federales de infraestructura a
largo plazo, correspondientes al pro-
yecto PAC -Programa de Aceleracion
del Crecimiento, con el fin de llevar a
cabo obras vitales para el desarrollo
del pais-. También se estan realizando
represas hidroeléctricas, rutas y toda
la edificacion y puesta en valor de la
zona que implica el Mundial de Fut-
bol 2014 y los Juegos Olimpicos de
2016”. Por otro lado, se calcula que
se llevaran a cabo 7.500 kilémetros
de vias de ferrocarril, con aportes del
sector privado. Estas tltimas obras
estan en consonancia con la cons-
truccién del tren bala entre Rio de
Janeiro y San Pablo.

Asimismo, las mejoras que se rea-
lizaran para optimizar la navegabili-
dad de los rios Huallaga, Ucayali, Ma-
rafién y Amazonas en Per(; son otras
de las relevantes obras que se estin
desarrollando en la region. Por otro
lado, en Argentina se estima que este
sector industrial crezca en 2013, im-
pulsado por la obra publica y la puesta
en marcha de planes de vivienda.

Ante las nuevas oportunidades
de negocios que se generan debido a

los proyectos de edificacion de cada
una de las zonas, el complejo indus-
trial ubicado en la localidad paulista
de Contagem, Brasil, da respuestas
a todos los mercados, proveyendo
los equipos requeridos por éstos.
En este sentido, a principio de afio
se lanzo para todo el continente la-
tinoamericano la nueva serie B de
motoniveladoras —integrada por los
modelos 845B, 865B y 885B-, ade-
mas las recientemente presentadas
minicargadoras SR y SV, y la mi-
niexcavadora CX55B.

Teniendo en cuenta que se calcu-
la que 4 millones de empleos estan
vinculados a los 100 mayores pro-
yectos de infraestructura del conti-
nente, Case estd comprometida con
esta causa y, segiin De Paula, esto se
debe a que es una de las compaiiias
que esta “atenta a cada una de las ne-
cesidades de los diferentes mercados
de la region, brindando un servicio
de posventa que es primordial para
poder resolver cualquier tipo de in-
conveniente o dificultad que tengan

nuestros clientes”.

Mario Rizzi, gerente Comercial de Case
Construction Equipment para el Mercosur.
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Llega la miniexcavadora

La linea de miniexcavadoras de Case Construc-
tion Equipment se renovo lanzando la CX55B, que
sustituye al reconocido modelo CX50B. La flaman-
te maquina convierte a la linea de miniexcavadoras,
conformada por la CX17B, CX27B, CX31B, CX36B,
en una de las gamas de productos mas innovadoras

de la firma en Latinoamérica.

Para toda obra de construccion, demolicion u ac-
cion a desarrollar en una industria, las miniexcavadoras
Case son ideales ya que se puede trabajar a una gran
velocidad con ellas, empleando un méaximo de fuerza.

En todas sus versiones poseen paneles laterales

que proporcionan una amplia visibilidad del sitio
donde se esta realizando la operacion. Por otro lado,
la practicidad de la linea se manifiesta en la facilidad
de mantenimiento que tiene.

Segin Edmar de Paula, gerente de Marketing de
Case para América Latina, “el nuevo equipo revo-
luciona el mercado, ya que presenta una marcada
innovacion en lo que concierne a estas novedosas
maquinas que estdn comenzando a solicitar las eco-
nomias regionales”.

La estructura MTS (Radio Minimo de Giro) del
modelo CX55B le permite al equipo rotar sobre su
eje, quedando su parte trasera mas alla del area propia
de sus orugas. De esta manera, reduce el area de giro
de menos de 30 centimetros desde la parte del equipo
hacia este sector. Sobre este punto, De Paula destaca:
“Esta ventaja permite que los operadores se concen-
tren s6lo en su trabajo, olviddndose de los obstaculos
que puede tener en el terreno donde se encuentran”.

Los otros modelos de miniexcavadoras, en cam-
bio, tienen una estructura de giro ZTS que no le per-
miten a la parte de atras de la maquina excederse en
el movimiento que realiza al rotar. Asimismo, es im-
portante destacar que todos los equipos de la linea
posibilitan un giro de 360 grados.

Otra de las ventajas que presenta la CX55B es
una nueva cabina que incorpora una columna mas a
las tres con las que venia equipada la CX50B. De esta
manera, el operador puede tener una vista dominante
de la totalidad del emplazamiento y sus alrededores.

Por otro lado, el nuevo modelo de miniexcavado-
ra tiene una capacidad de levantamiento mayor con
respecto al modelo anterior, ya que incorpora 917
kilogramos de peso operacional, permitiendo  una
capacidad de carga total de 5.577 kilogramos.

Otro de los aspectos a destacar, es que posee un
brazo estandar de 1,66 metros, es decir que cuenta
con 10 centimetros mas de los que tenia la miniex-
cavadora CX50B y un tanque de combustible de 75
litros, consiguiendo una mayor autonomia de la que
tenia el otro equipo, que era de 53 litros.

Por ultimo, y destacando una de las caracteristi-
cas mas importantes de la unidad, cuenta con un sis-
tema hidraulico auxiliar que consiste en un segundo
brazo, que es aun mas versatil que el de la CX50B.
A su vez, este sistema suministra un flujo para una

gama de accesorios como martillos, perforador de
suelo y cizalla hidraulica.

Por todas estas innovaciones, De Paula conclu-
ye: “Case, siguiendo con su estrategia de ser pro-
veedor de la linea completa de maquinas para la
construccion, con sus gamas de producto de peque-
flo, mediano y gran porte, lanz6 la miniexcavadora
CX55B que garantiza mayor robustez y profundidad
de excavacion. De esta manera la marca refuerza su
participacion en el mercado de las excavadoras, con
maquinas que van desde las 2 hasta las 80 toneladas
de peso operacional”.

El equipo puede usarse con una gama de accesorios, como
martillos, perforadores de suelo y cizallas hidraiilicas; ademas de la
cuchara con el que tradicionalmente se usa.
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en la provincia argentina de Santa Fe

La retroexcavadora 580N
de Alberto Rocabado.

Alberto Rocabado tiene desde 1981

una sociedad de hecho con su padre.

Los trabajos que mayoritariamente realizan estan
vinculados con excavaciones y movimiento de suelos.
Para realizarlos utilizan maquinas Gase Contruction
Equipment porque, segun dice, “‘son las de mejor
calidad”. Ademas, destaca el servicio de posventa
que le brinda el distribuidor. ““Cuando hay que hacerle
algin cambio al equipo, el fabricante, a través de su
representante en la zona, nos da siempre una solucion
rapida”, agrega.

Rocabado Constructora trabaja de
manera casi permanente en el Puerto
de Rosario, y lleva a cabo obras en las
zonas aledafias a este y ademas, tiene
numerosos clientes particulares. Lim-
pieza y albafiileria, son algunos de los
servicios que presta. Para tal fin utiliza
cuatro retroexcavadoras 580 N y una
cargadora frontal W20E. “La aten-
cion de la firma, a través de Grumaq
S.R.L., es lo que marca la diferencia.
Ante cualquier consulta hay una res-
puesta rapida de ellos”, explica.

Antes de dedicarse a la industria
de la construccion, el empresario te-
nia una empresa de transportes. Entre
algunas de las actividades que reali-
zaban, trabajaban con fabricantes de
pasta de celulosa en la zona compren-
dida entre Zarate y Capitan Bermiidez.
Sin embargo, fue a través de una firma
aceitera que empezaron a incursionar
en el mercado de la construccion. Alli,
todo el plantel que integraba la socie-
dad anterior pas6 a formar parte del
emprendimiento de los Rocabado.

Las necesidades de la planta re-
finadora requerian una jornada la-
boral completa, con el consiguiente
desgaste fisico que provocaba estar
trabajando alrededor de catorce ho-
ras, todos los dias. Debido a la gran
demanda de labores, padre e hijo
decidieron que lo mejor era tener un
proyecto comiin independiente para
presentarse a licitaciones. “Compra-
mos excavadoras, cargadoras fron-
tales y todos los articulos necesarios
para ser competentes frente a otras
grandes empresas con mas trayecto-
ria en la construccion”, cuenta.

“De a poco nos fuimos metiendo
en el negocio de la cal y de la arena.
Empezabamos siempre como sub-
contratistas. Después, cuando las

Las retroexcavadoras de la linea N pueden ser utilizadas en condiciones extremas como
sobre arcilla seca, raices, o para la rotura de lineas de escarcha.

empresas veian lo que haciamos, se
quedaban con nosotros”. El construc-
tor distingue que fue “la voluntad de
progresar” lo que los llevd a ganar
clientes, ya que a medida que fueron
desarrollandose se tecnificaron. Rela-
ta que en esa época todo se hacia de
manera mas artesanal. “Actualmente
la tierra no se conoce, no se trabaja
sobre ésta. Ahora la superficie sobre la
que las cosas se llevan a cabo son de
hormigén o asfalto”, cuenta.

“Una de las cosas que mas me
divierte de ser cuentapropista, es esa
adrenalina que uno tiene al conseguir
licitaciones. Porque todos los que
competimos apostamos con nuestra
mejor pieza”, dice Rocabado. Aclara
que la maquinaria con la que cuen-
ta, la atencién y las prestaciones que
ofrece, forman parte de lo que deno-

LAS MAQUINAS DE CASE DESCRIPTAS EN UNA LINEA

® Retroexcavadora 580 N: “La punta de lanza, el caballito de batalla con el

que se comienza toda obra’.

Cargadora frontal W20E: “Cuando entra la cargadora en cualquier lugar a

hacer su trabajo, es cuando la gente se queda sin palabras. Ver todo el poten

cial que la maquina emplea para mover grandes voliimenes es un espectaculo”.

mina “las piezas del ajedrez”.

“Tengo la suerte de que el negocio
se convirtio en un juego, un desafio,
aunque a veces me gustaria tener s6lo
un cliente fijo”, agrega.

Asimismo, destaca que una de
sus mayores satisfacciones es ver los
trabajos terminados. El ultimo, que
calificara como uno de los que se en-
cuentran dentro del top ten de cons-
trucciones realizadas cuando lo fina-
licen, es la Planta de Tratamiento de
Efluentes de Timbues. “Se reacomo-
daron 30 mil metros cubicos de agua,
para hacer piletones sobre los que se
levant6 el terreno. Lo que hemos lo-
grado es monumental”, explica.

Una de las ventajas con las que
cuenta Rocabado Constructora fren-
te a sus competidores es que tiene
la posibilidad de realizar en menor
tiempo la obra requerida, ya que
cuenta con personal capacitado.
“Aqui los alfiles dan el jaque mate,
porque lo principal es que la gente
sepa lo que hace. El conocimiento
en la materia es nuestro sello pro-
pio”, comenta. Consiguientemente,
debido al equipo con el que cuenta,
en tan solo diez meses hicieron la re-
presa. “Un trabajo que antes nos lle-
vaba seis afios, lo estamos haciendo
en nueve meses”, concluye.
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A 148 kilometros de la ciudad capital de Colombia, Bogota,
trabaja Luis Eduardo Torres en una mina que se encuentra en la lo-
calidad de Nilo, departamento de Cundinamarca. Alli realiza junto
a su empresa TS Ingenieria la explotacion a gran escala de una de

10 - 2012

las principales canteras de la zona. Para desarrollar esta actividad,

la compaiia ha adquirido recientemente la excavadora CX350B

rendedores

de Case Construction Equipment.
Cundinamarca es la region que provee de materias primas a todo

P
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el pais. Los recursos naturales que alli se encuentran son cal, hierro,
azufre, esmeralda, cuarzo, plomo, yeso, cobre y marmol, aunque

los mas sobresalientes son la sal y el carbon. TS Ingenieria tiene
un deposito coluvial, donde se acumulan sedimentos de rocas. Alli,
la compaiiia explota los cantos rodados y arcilla, dejandolos listos
para la produccion que luego se llevara a cabo en la capital del pais.

La pyme tiene 6 afios de existencia y su creacidon se origind
cuando Luis Eduardo Torres, de 48 afios, decidié independizarse en
el rubro de la construccion. Desde los 20 afios el empresario habia
trabajado en relacion de dependencia para compaiias que desarro-
llaban las mismas tareas que actualmente hace con sus socios.

Debido a que Torres es ingeniero civil, lo que mas le gusta del
sector de la construccion es “imaginar cosas que luego efectiva-
mente se materializan. Ver un desierto y comenzar a tratarlo con
mis propias manos es una pasion”. Actualmente el empresario tiene
35 personas a su cargo y con ellas realiza trabajos de mineria, mo-
vimiento de tierras y produccién de agregados pétreos.

Con vistas a aumentar la productividad de su negocio Torres
consulto en el distribuidor Navitrans cual creia que era la excava-
dora adecuada para utilizar en una superficie como la de la cantera,

trabajan. a ela i propiedad de su firma. Fue entonces cuando se produjo el acerca-
loealidad co S
oY %

miento a Case, a través de la adquisicion de la excavadora CX350B.
Al respecto, el empresario coment6: “Antes habia tenido otra ma-

muestra toda su potencia
en una mina colomhiana

quina igual de 36 toneladas pero no se compara en nada con esta.
Es increible lo econdémica que es
debido a su cuidadosa filtracion
de fluidos. Estoy tan feliz con su
funcionamiento que ya estamos
pensando en comprar otra”.

El 2012 fue un afio de tran-
sicion para la pyme colombiana
ya que muchas obras publicas
se frenaron debido al recambio
de alcaldes y gobernadores en el
pais. Para el proximo afio, el in-
geniero espera que la situacion
cambie. Uno de los factores que
cree que seran influyentes para
que las condiciones se reviertan,
es el Tratado de Libre de Comer-
cio firmado este afio con la Union

- o onge e -
La mdquina cuenta con diferentes modos de trabajo para proporcionar la mejor . ..
relacion de potencia por velocidad. obras de infraestructura civil.

Europea, que impulsara muchas



Cliente

PANAMA:

Laeisz Rental Panama inicié sus operaciones en
el 2007, en la ciudad capital del pais. La empresa
brinda soluciones a sus clientes en lo que se refiere
a la demanda de equipos para la construccion. Luis
Carlos Olivares, gerente General de la firma, dice
que Case Construction Equipment es la marca “cabe-
cera” del grupo. La preferencia de la firma se mate-

Operacion de dragado
en el Canal de Panama.

rializa en los 45 equipos Case que tiene.

Hace 14 afios que Olivares estd inmerso en el
mundo de la construccion; se sumergio en este am-
bito “casi sin darse cuenta”, segun dice. Siempre le
atrajeron las maquinas debido al acercamiento que
tuvo con estas por la carrera que estudid, Ingenieria
Industrial. Sin embargo, no habia imaginado que tra-

bajaria con equipos pesados.

A través de una oferta laboral de un conocido tuvo
su primer trabajo en el rubro, como jefe de Produc-
cion de una fabrica de modulares de cocina. Luego
paso a ser gerente de Ventas en una de las cadenas de
venta de materiales de construccion mas importantes
del pais y fue en ese espacio donde se le produjo ese
“click” por el que se dio cuenta que nunca mas que-
rria apartarse de este mercado. Al respecto, dice: “Este
mundo es una adiccion. Cuando entras es muy raro
que quieras salir. Todos los dias son diferentes y las
actividades son desafiantes, pero se tiene la certeza de
que uno es parte de un proyecto mayor que tiene que
ver con el desarrollo de la region”.

Todos los trabajos que tuvo Olivares lo condujeron
al lugar que hoy ocupa, la gerencia de Laeisz Rental.
Cuando inicid sus actividades alli eran apenas cinco
personas. La dindmica de la firma y las tareas diarias
implicaron que tuviese que capacitarse en diferentes
ambitos. Por este motivo hoy cuenta con un bagaje
de conocimientos que van desde los técnicos hasta los
relacionados a las finanzas.

Hoy el equipo de la firma panamefia estd con-
formado por 35 personas entre las que hay técni-
cos, administrativos y asesores de
renta. La compaiiia ha participa-
do en la ampliacion del Canal de
Panama, en el saneamiento de la
Bahia, obras hidroeléctricas, ca-
rreteras, puentes, desarrollos in-
mobiliarios y aeropuertos.

Actualmente los equipos Case
con los que cuenta la firma estan
siendo utilizados en la construc-
cién de la primera linea de me-
tro de la ciudad de Panama. Las
maquinas con las que cuenta son:
minicargadoras SR175; retroex-
cavadoras 580M y 580N; rodi-
llos vibratorios DV 204, SV 208,
SV 212; excavadoras CX50B,
CX130B, CX210B, CX290B,
CX330B y CX350B. Con respec-

La excavadora CX290B,
en la Hidroeléctrica
Los Valles.

las mejores
maquinas
con las que
se puede
trabajar. Son
confiables,
como asi tam-

bién lo es el dis-
tribuidor Tecun, que
es el que nos las provee”.

Asimismo, el gerente de Laeisz

Rental destaca el bajo consumo de com-

bustible que tienen los equipos, que no por ser me-
nor reducen la velocidad de los mismos, ademas de
que mantienen la fuerza de trabajo necesaria.

Con perspectivas sobre el nuevo afio que se ave-
cina, Olivares dice que tiene el deseo de seguir li-
derando el mercado de prestadores de servicios de
magquinaria de Panama, trabajando en pos de quien
es el real destinatario de todas las acciones que rea-
lizan: los clientes. De esta manera, concluye: “Lo
que mas nos interesa es poder brindar un excelente
servicio, porque nos comprometemos con cada una
de las obras en las que indirectamente estamos in-
mersos, como si fuéramos nosotros los artifices de

las mismas”.

to a estos, Olivares afirma: “Son  Luis Carlos Olivares junto al rodillo vibratorio DV204.



Para trabajar en la ciudad o en el campo

La topadora 850 L realizando
tareas de limpieza en el
campo de Sebastidn Vicente
Martin.

lo impulsé a adquirir la topadora. Al
respecto, cuenta: “La compré con el fin
de aumentar la productividad, para po-
ner en valor todo Santa Teresa”.

El ganadero obtuvo la maquina a
través del distribuidor oficial de Case
en Resistencia, Difamagq. El dealer lo
asesor¢ indicandole cudl era el mode-
lo conveniente para su situacion y co-
menta: “Ellos estuvieron al lado mio
durante todo el proceso de la toma
de decision de la compra. Vinieron a
conocer el campo para ver cual era el
equipo ideal para mi y me brindaron
toda su experiencia para el correcto uso
de la maquina”.

La topadora 850L fue la primera
vendida en el pais por Case Construc-

e Versatilidad
e Potencia

tion Equipment. Con respecto a la ven-
ta, Diego Heker (responsable de Difa-
maq), destac6 que la maquina tiene
una gran utilidad que excede el &mbito
de la construccion, siendo funcional en
cualquier ambiente.

Aun el equipo no ha comenzado a
realizar las tareas fundamentales por
las que fue adquirido, debido a que
estas acciones seran realizadas bajo la
tutela de la Direccion de Bosques de
la Provincia de Chaco. Actualmente
la maquina se ha abocado a trabajos
secundarios como lo son la de limpie-
za de terrenos, destronque de arboles
y desmonte en lotes de prueba. Estas
ultimas actividades las habia realizado
anteriormente con un tractor que tenia
una pala topadora pero, segin las pa-
labras de Vicente Martin, “la eficiencia

¢ Gran funcionamiento mecanico e hidraulico
¢ Equipada con un completo tablero.

El campo Santa Teresita.

con la que realizaba estas acciones es
diametralmente opuesta a los resulta-
dos obtenidos con el nuevo equipo”.

El aflo que viene es un tiempo lleno
de esperanzas para el productor. Esto
se debe a que se prevé que aumenta-
ra en un 70 por ciento la carga animal,
con respecto a las vacas que posee ac-
tualmente. Para realizar tal crecimien-
to hara nuevos bebederos y sembrara
nuevas pasturas. En este sentido, Vi-
cente Martin concluye: “La inversion
que realicé tiene solvencia ya que tam-
bién me asegura que hay un equipo del
distribuidor que estd estara acompa-
fiandome en todo el proceso de expan-
sion que estoy llevando a cabo. S€ que
cuento con una gran area de servicios
de Case que me asistira en todo mo-
mento, brinddndome seguridad”.

Sebastian Vicente Martin es un empresario
ganadero la provincia argentina de Chaco que
para poder aumentar la productividad de su campo
adquirio una topadora 850L.

Las maquinas de Case Construc-
tion Equipment no soélo se utilizan
para realizar obras de infraestructura
tradicionales como lo son las viales, las
correspondientes a mineria o a tareas
de limpieza, sino que también son de
una gran utilidad en el campo. Quien
corrobora la ayuda que le brinda en su
terreno la topadora 850L es Sebastian
Vicente Martin, ganadero de la locali-
dad chaquefia de Makallé (Argentina).

Vicente Martin se dedica a la ga-
naderia desde hace 30 afios. Comenzo
trabajando junto a su padre en el cam-

po Santa Teresita, en honor a la virgen
patrona de la ciudad espafiola donde
el ganadero nacid, Salamanca. Hoy el
campo tiene 2.800 hectareas, de las que
algunas estan cubiertas por frondosos
arboles y pasturas, debido a que se en-
cuentra en una region de monte.

La localidad de Makallé, ubicada a
45 kilometros de Resistencia, capital de
Chaco, se caracteriza por tener grandes
areas de una vegetacion espesa, a pesar
del clima arido de la region. El terreno
de Vicente Martin no escapa de estas
condiciones, siendo éste el motivo que

Sebastian Vicente Martin sobre la topadora 850L.




Novedades

fal ~

El stand de Difamagq en la en la 77 Exposicion Nacional de Ganaderia,

Granja, Agricultura e Industria.

Los equipos de construccion
son herramientas que, por su uti-
lidad, cada vez son mas valoradas
en los establecimientos agrope-
cuarios. Por eso, Case Construc-

La Retroexcavadora 580N de
Case Construction Equipment
fue la elegida por el distribuidor
Tecun para ser exhibida en la fe-
ria Capac Expo Habitat, llevada
a cabo en la ciudad capital de
Panama. La eleccion del equi-
po -segun relata Donna Flores,
asesora de ventas del dealer- se
debid a que posee un “excelen-
te sistema de control hidraulico,
ademdas del poco combustible
que necesita para funcionar, y su
gran productividad”.

Quienes visitaron el stand del
dealer tuvieron la posibilidad de
interiorizarse sobre las cualida-
des de la retroexcavadora 580N.
La méaquina cuenta con luces la-
terales que optimizan el trabajo
permitiendo una visibilidad op-

tion Equipment, a través de su dis-
tribuidor en Argentina Difamagq,
exhibié algunas de sus maquinas
en la 77% Exposicion Nacional de
Ganaderia, Granja, Agricultura e

El equipo de Tecun durante la muestra.

tima; mayor fuerza de desgarre
respecto de la antecesora linea
M, ya que posee un brazo de diez
centimetros mas largo que el de
las demas retroexcavadoras; una
capacidad de carga de 2.911 ki-

Industria, realizada en la Sociedad
Rural de Corrientes.

Dos retroexcavadoras 580N y
una minicargadora SR200 fueron
las estrellas del stand represen-
tativo de la marca en la capital
correntina. Alli, Diego Hecker,
titular de la firma, destaco la
oportunidad que significa que
“visitantes de diferentes rubros
apreciaran todo lo que se puede
hacer con los equipos que tradi-
cionalmente se emplean en el am-
bito de la construccion”.

La retroexcavadora 580N po-
see un brazo de desgarre de diez
centimetros mas largo que el de
los demas modelos en su tipo, que
facilita realizar una 6ptima tarea
de limpieza y movimiento de tie-
rra en el campo.

los, un motor mas econdémico,
entre otras caracteristicas. Estas
particularidades convierten al
equipo, seguin Flores, “en el ele-
gido por las principales empresas
constructoras del pais”.

Case Construction Equipment

De izquierda a derecha, Juan Estuardo Maegli, presidente de Tecun; Edgar Aranda Medellin, gerente General de Tecun Panamad;
Marta Maria Maegli, directora de Desarrollo Corporativo y Jorge Lambour Chocano, gerente General Tecun para América Central.

El distribuidor panamefio de Case Construction
Equipmet, Tecun, inauguré oficialmente los nuevos
talleres que posee en sus tres sucursales, a través
de una amena reuniéon con los clientes de la zona
y con el personal de la empresa. Las reformas rea-
lizadas consistieron en una significativa expansion
de su superficie, de casi el 40 por ciento. De esta
manera, entre las tres oficinas que posee, dos en la
Ciudad de Panama y una en la localidad de David,
provincia de Chiriqui, cuenta con un total de 2.500
metros cuadrados.

Segun Edgar Aranda Medellin, gerente General
de Tecun, el crecimiento que se materializa en la
ampliacion de las instalaciones es el resultado de un
“acompafiamiento y desarrollo que han tenido junto
a Case”. Asimismo, agrega: “Para nosotros ha sido
un desafio poder representar a esta marca tan reco-

nocida. Las nuevas comodidades con las que con-
tamos, las construimos con la intencion de seguir
satisfaciendo las necesidades de nuestros clientes
para poder optimizar cada vez mas nuestro servi-
cio”. Por otro lado, el gerente manifesto la alegria
que significo el haber compartido una noche festiva
con sus clientes.

Tecun es distribuidor de la marca desde 2008, afio
en el que inicia sus operaciones en el pais. Con res-
pecto a las obras en las que ha participado, brindando
los insumos necesarios para llevarlas a cabo, Aranda
Medellin hace una enumeracion: “Somos uno de los
principales proveedores de los grandes proyectos que
se han realizado en la region. Entre ellos esta la am-
pliacion del canal, la construccion de la Linea Uno
del metro, asi como también proyectos carreteros, hi-
droeléctricos y minas alrededor del pais”.
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Ferias

se lucio en Goncrete Show Brasil

Estuvo expuesta en el stand de Stanley Black &
Decker. Alli llamo la atencion de los visitantes por
su gran versatilidad siendo una de las maquinas mas
pequeias del segmento.

Equipada con martillo hidrau-
lico, la minicargadora SR130 de
Case Construction Equipment fue
uno de los equipos mas destaca-
dos del stand de Stanley Black &
Decker, la mayor empresa de he-
rramientas del mundo, en la feria
Concrete Show Sudamérica. La
exposicion, realizada en la ciudad
brasilefia de San Pablo, reunié a
los empresarios y profesionales de
toda la cadena productiva del mer-
cado de la construccion.

José¢ Mauricio Ferrentino, ge-
rente de Ventas de Case, informo
que el publico se mostré muy in-
teresado por el equipo. Uno de los
motivos de este interés fue debido
a que la minicargadora puede ser
utilizada en obras de construccion
civil, especialmente para locacio-

La minicargadora
SR130 tiene

un motor de 43 hp
de potencia y una
capacidad de carga
de 590 kilos.

nes pequeflas y de dificil acceso,
por su tamafio compacto y versa-
tilidad. Por todas estas funcionali-
dades y por la buena recepcion de
los asistentes, el ejecutivo contd
que la muestra fue una buena opor-
tunidad para hacer negocios.

La minicargadora SR130 es
uno de los equipos de menor ta-
mafio comercializados por Case,
con un motor de 43 hp de potencia
y una capacidad de carga de 590
kilos. A su vez, tiene un sistema
de levantamiento de radial, lo que
permite la utilizacion un mayor

nimero de implementos como cu-
bos, horquillas, zanjadoras, etc.

Durval Victor, especialista en
miniexcavadoras y minicargadoras
de la marca, dijo con respecto a la
linea: “Los equipos compactos son
agiles, versatiles, resistentes y de
alta productividad. Ademads, son
los indicados para los trabajos en
areas que cuentan con un espacio
restringido, como edificios, peque-
fias obras, reparaciones en la calle,
rutas y excavaciones. Por ultimo,
una gran ventaja se debe a lo facil
que resulta transportarlos.”

Innovacion y tecnologia

Corporacion de Ma-

quinaria,  distribuidor
de Case Construction
Equipment en Uruguay,
realiz6 una demostra-
cion con la excavadora
CX210B equipada con
una cuchara trituradora
instalada, en su sucursal de Montevideo. La convo-
catoria cont6 con la presencia de los integrantes de
las principales empresas del rubro.

Ademas de la demostracion, se realizé una charla
técnica que estuvo a cargo del especialista del dis-
tribuidor Juan Carlos Mallo, que tuvo como e¢je cen-
tral a la maquina que realizo la dinamica de trabajo.
Asimismo, también se exhibieron las excavadoras
CX130B, CX17B y CX36B; las retroexcavadoras
580N y 590SN; y la minicargadora SV185.

Analia Gomez, gerente General de Corporacidon

En las oficinas del distribuidor
regional Corporacion de Maquinaria,
se realizé una dinamica de trabajo
con la excavadora CX210B

de Maquinaria,
destac6 la gran
convocatoria que
tuvo el evento, y
los motivos de la
eleccion del equipo
con el que se rea-
lizé la actividad:
“La innovacion y la ultima tecnologia de Case se pu-
sieron de manifiesto en la reunion, exponiéndoles a
nuestros clientes productos de alta gama”.

Los invitados al evento, segiin contd6 Goémez,
destacaron lo positivo que fue ver a la excavadora
CX210B en funcionamiento ya que pudieron “pre-
senciar los diferentes modos con los que trabaja”,
que proporcionan la mejor relacién entre potencia
por velocidad de ejecucion, garantizando la optimi-
zacion de las operaciones, con la reduccion de con-
sumo y maxima productividad.
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En los mercados mas exigentes del mundo las maguinas y equipos de construccion son Case.
Por tecnologia, fortaleza, precision y productividad.
Case Construction. Construyendo un mundo mejor.

@ EXCELENTE SERVICIABILIDAD. ESPECIFICADO SEGUN NORMA SAE J817. @ VENTILADOR DE MANDO HIDRAULICO. PERMITE MEJOR DISERO
DEL EQUIPO OTORGANDOLE AL MISMO MAYOR VISIBILIDAD.
@ EXCLUSIVO DISENO DE LA HOJA DEL TIPO “ROLL AWAY",

@ ARTICULACION DELANTE DE LA CABINA
@ MOTORES CON CERTIFICACION TIER HiL. BRINDA MEJOR VSIBILIDAD Y MANIOBRABILIDAD.

CASE

WWWLCASECE.Com CONSTRUCTION



