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Conocé los atributos

de la Pala Cargadora 921G,
apta para todo tipo de trabajos
%] en la construccion.

UN PASO MAS A LA SUSTENTABILIDAD

La marca presento el concept machine de cargadora de

ruedas movida a metano: Proyecto Tetra
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Crecimiento sustentable

Estimados amigos,

Somos conscientes de que el
mundo necesita realizar obras que
contribuyan a mejorar la calidad de
vida de las personas, una caracteris-
tica que Case Construction Equip-
ment posee desde sus inicios, y nos
estamos enfocados en ofrecer las
herramientas tecnoldégicamente pre-
paradas para el buen desarrollo de
esas obras.

Actualmente hemos desarrollado
un prototipo de vehiculo propulsado
a metano, el cual refleja la crecien-
te importancia de los combustibles
alternativos y demuestra su viabili-
dad en equipos de construccion, asi
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como la capacidad de crear y utilizar
el combustible generado a partir de
productos de desecho y fuentes de
energia renovables. Constantemente
estamos trabajando para desarrollar
soluciones eficientes con el objetivo
de ofrecerles a los clientes los mejo-
res resultados.

Nuestra presencia en los distin-
tos paises latinoamericanos demues-
tra el crecimiento cada vez mayor
y la confianza generada a través de
los afios. Es importante mantener en
capacitacion constante al personal y
a nuestra red comercial porque es-
tamos convencidos de que el éxito
no solo depende de brindar un buen
producto, sino que debe estar acom-
pafiado de un servicio que le dé al
cliente la confianza necesaria para
elegirnos.

iBuena lectura!

Roque Reis
Vicepresidente
para América Latina
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HACIA EL FUTURO:

La marca present6 el Proyecto Tetra: el concept machine

de cargadora de ruedas propulsada por metano.

EXPOAGRO:
Durante la ltima edicion de la feria, la marca
lucié sus productos para aplicaciones agricolas.

NAVITRANS EQUIPA A COLOMBIA:
El distribuidor entregé maquinaria al
departamento de Meta.

OPEN HOUSE:

Delfer, distribuidor para la region de Cuyo,
agasajo a sus clientes con una jornada de
productos en Mendoza.

NUEVA GASA COMERCIAL:

Con el objetivo de expandir la red de
distribuidores, la marca realiz6 la apertura del
concesionario Rodomag.
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FUERZA EN URUGUAY:

El distribuidor Corporacion de Maquinarias S.A,
entregd maquinaria de la marca a los municipios
de Lavalleja y Durazno.

PRODUCTO:

Conocé los atributos de la Pala Cargadora
921G, apta para todo tipo de trabajos en la
construccion.

ENTRENAMIENTO:
El concesionario Grumag realizé un curso de capacitacion
sobre las retroexcavadoras 580N y 570T.

ACTUALIZACION:

El distribuidor Rodomagq, representante de la marca en
Paraguay, brindé un entrenamiento sobre el sistema
Sitewatch al personal del concesionario.
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Camino hacia la

SUSTENTABILIDAD

La marca presento el Proyecto Tetra: el concept
machine de cargadora de ruedas propulsada por metano

El Proyecto Tetra reinventa el diseiio de las carga-
doras de ruedas y marca un claro punto de inflexién
con respecto a todo lo existente actualmente en equi-
pos de construccion. Este prototipo de cargadora de
ruedas propulsada por metano refleja la creciente
importancia de los combustibles alternativos y de-
muestra su viabilidad en equipos de construccion, asi

como la capacidad de crear y utilizar el combustible
generado a partir de productos de desecho y fuentes
de energia renovables.

El prototipo representa un importante avance tec-
nolégico para la marca, ya que es el primer vehiculo
de combustible alternativo desarrollado por la mis-

ma. El modelo incorpora un motor a metano de FPT

Industrial desarrolladoe para aplicaciones de cons-
truccion y ofrece una potencia méxim&de 230 CV.
Estas caracteristicas van acompaiiadas de una reduc-
cion del 50% de los niveles de ruido diﬁ@‘nte la*con-
duccion, resultando ideal para servicios'mun'ic‘ibales

y para trabajar en las inmediaciones de oﬁci'na‘;;' Z0-
nas residenciales y personas. :

CICLO VIRTUOSO:
LAS VENTAJAS DEL BIOMETANO -

El biometano se produce utilizando
clico que genera combustible neutro en
CO2. Resulta eficiente utilizarlo en aplic
cargadoras de ruedas, sobre todo en situ
manipulacion de desechos o en explotaciones, ﬂ_gue
estas maquinas manipulan las materias prima1s~_que se“a
utilizan para producir el biometano que las imbylszti
Todos estos insumos se introducen e el biodiges"?ﬁr.”i
Aqui, privado de aire, el contenido se calienta y 'qo-i.
mienza a descomponerse biologicamente mientras las
bacterias lo digieren de manera muy similar al abono
organico. Con esta técnica, se genera ‘
do biometano, en un proceso de fern

i0gases, inclui-
on de dos

-
o ) B

fases que dura 60 dias aproximadamente. Eventual-

mente, estos gases se refinan para obtener biometano
con calidad de combustible, una sustancia que puede
utilizarse para impulsar la cargadora de ruedas.

AUTONOMIA PARA TODA LA JORNADA
DE TRABAJO

Con el objetivo de optimizar el espacio, el com-
bustible de la cargadora de ruedas se dispone en de-
positos tecnolégicamente avanzados dentro de una
unidad de almacenamiento compacta e integrada ins-
talada en la parte trasera y en los laterales de la car-
gadora. Esta configuracion permite toda una jornada
de autonomia.

FUNCIONAMIENTO ERGONOMICO, INTUITIVO
Y CONECTADO

El disefio minimalista de la cabina permite un
funcionamiento intuitivo y ordenado, con acceso in-
mediato a todos los mandos principales mediante jo-
ysticks ergondmicos y un monitor con pantalla tactil
en color integrado en el reposabrazos.

La gama completa de soluciones telematicas se
ha integrado conectando el prototipo con una sala de
control operativa las 24 horas del dia, los 365 dias del
afio, lo que garantiza el funcionamiento 6ptimo de la
maquina en todo momento.



Durante la altima edicion de Expoagro,
la marca lucié sus productos para
aplicaciones agricolas.
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Colombia

El Departamento Meta confia

El concesionario Navitrans, representante oficial de la marca en
Colombia, entregd maquinaria al municipio.

Con el objetivo de brindar sopor-
te en la mantencion de la malla vial
del Municipio de Villavicencio, el
departamento de Meta, ubicado en el
centro de Colombia y que comprende
el area desde los Andes al oeste, has-
ta la region de Los Llanos, adquirié
maquinaria de la firma a través de un
licitacion publica que tuvo como ad-
judicatario al distribuidor Navitrans.

“Es un orgullo para nosotros que
cada vez mas municipios confien en
nuestros equipos para llevar adelante
sus labores y ofrecer mayor creci-
miento y desarrollo en las ciudades.
Hoy en dia contamos con equipos
modernos, robustos y preparados
para realizar las tareas mas pesadas

del sector”, expresd Mario Rizzi, Di-
rector Comercial de la marca.

El departamento adquirid6 nue-
ve unidades de la marca, entre ellos,
una cargadora 721G, una excavadora
CX210C, una motoniveladora 845B,
una minicargadora SR200, una retro-
cargadora 580SN y por tltimo, cuatro
vibrocompactadores. Estos equipos
seran utilizados para el mantenimien-
to de rutas, atencién inmediata en
caso de desastres, derrumbes, inun-
daciones, ayuda a la poblacion rural
y perimetral de bajos recursos, entre
otras tareas. Ademas, estd adquisi-
cion se planifico para mantener en
constante renovacion los equipos del
municipio, para reducir los costos de
mantenimiento y proporcionar un alto
porcentaje de disponibilidad en caso
de ser necesarios.

“Dia a dia buscamos brindar a
cada cliente seguridad y confianza en
cada uno de sus negocios, ademas de
ofrecerles un excelente servicio pos-
tventa y atencion personalizada de ca-
lidad, con el objetivo de que se sien-
tan a gusto y continuen en constante
desarrollo. Es importante saber que
los municipios confian en los equipos
CASE, como lo hacemos nosotros
desde hace muchos afios”, afirmo
Carlos Alberto Franco Hernandez,
Gerente Comercial de Navitrans.
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lazos con clientes

Delfér, distribuidor para la region de Cuyo, agasajo a sus clientes
con una jornada de productos en Mendoza.

»

La marca realiz6 junto a Delfer
un Dia con Clientes para construc-
tores de la region de Cuyo. En las
instalaciones del representante men-
docino mas de 80 personas pudieron
acceder a beneficios para la adquisi-
cion de maquinas, charlas técnicas y
demostraciones de equipos.

Durante la jornada se dictaron
capacitaciones acerca de los sis-
temas de filtracion, lubricantes y
telemetria, las cuales estuvieron a
cargo de un equipo de especialistas
y responsables de repuestos de CNH
Industrial y los vendedores del dea-

ler. Ademas, se exhibi6 una retroex-
cavadora 570T, una cargadora W20F
y las minicargadoras SR175, SR200
y SR220 con implementos. Jorge

Luis del Campo, gerente de Ventas

de Delfer, expres6: “Los participan-
tes demostraron gran interés por los
equipos. La atraccion principal fue la
570T, ya que es un producto nuevo
en el mercado que trae caracteristicas
diferentes para las labores viales”.

Diego Simoén, gerente de Te-
rritorio de Repuestos y Servicio de
CASE Construction Equipment, co-
ment6 al respecto: “Es fundamental
organizar este tipo de encuentros, ya
que son una buena oportunidad para
compartir un momento con los clien-
tes, fortalecer lazos, mostrar los pro-
ductos y servicios que tenemos para
ofrecer y asesorarlos en funcion de
sus necesidades”.

Al finalizar las actividades, se
realizaron demostraciones de los
equipos exhibidos, las cuales fueron
muy utiles para que los clientes pue-
dan ver todas lasmaquinas en fun-
cionamiento y consultar acerca de
las distintas caracteristicas de cada
una. “A través de este evento logra-
mos cumplirnuestras expectativas y
las de los clientes, pudimos acercar-
nos a ellos y crear vinculos que van
mas alla de lo comercial. El balan-
ce es positivo y nuestra idea para el
proximo afio es realizar una segunda
edicion”, concluyé Del Campo.
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en la red comercial

La marca amplié su red de distribuidores con la apertura

del concesionario Rodomag.

La red de concesionarios de la marca se expande en
América Latina con la inauguracion del concesionario ubi-
cado en la zona de Gran Asuncion, Paraguay.

“Seguimos expandiendo nuestra red con el objetivo de
estar cada vez mas cerca de los clientes y hacer llegar las
soluciones CASE a cada region. A partir de esta apertura,
buscamos afianzar a la empresa como un punto de confianza,
respaldo y atencion al cliente”, afirmé Mario Rizzi, Director
Comercial de la marca.

El local comercial cuenta con un area de 13.000m2 dis-
tribuidos en el area de repuestos y servicios, taller y el pa-
tio de exhibicion donde se luce toda la oferta de productos
de la marca para aplicaciones agricolas y de construccion.
Ademas, el concesionario brinda un servicio postventa y se
encuentra a disposicion para atender las necesidades y con-
sultas de los clientes.

Hudson Leao Uchoa, Gerente General del concesiona-
rio, asegurd: “Rodomaq es una empresa con muchos afos
de trayectoria en el mercado. Comercializamos los productos
de la marca desde 2015 y nos caracterizamos por ofrecer un
servicio postventa de calidad, a través de nuestro equipo que
se encuentra capacitandose constantemente para brindar un
asesoramiento integral a la hora de adquirir maquinarias y
equipos. Ademas de Case Construction Equipment, somos
representantes oficiales de IVECO y FPT Industrial, marcas

pertenecientes al grupo”.

Obras para seguir

El distribuidor Corporacion de Maquinarias S.A entrego
maquinaria de la marca a los municipios de Lavalleja y Durazno.

Corporacion de Maquinarias S.A, distribuidor oficial
de la marca en Uruguay, proveyo de dos equipos viales a
la Intendencia de Lavalleja, ubicada en la zona centro-es-
te del pais, y otra maquina al departamento de Durazno,
al centro del pais. Ambas entregas se realizaron mediante
licitacion publica a través del concesionario de ese pais.

Las dos retroexcavadoras 580N adquiridas por el mu-
nicipio de Lavalleja serdn utilizadas para realizar tareas
como bacheo urbano, limpieza de banquinas, nivelacion
y mejoramiento de terrenos, cuneteo, repavimentacion
entre otras. Estos equipos proporcionan mayor fuerza de
desagregacion, ademas se destacan porque poseen el sis-
tema Pro Control de amortiguacion de giro que brinda
mayor precision en el trabajo.

Por su parte, el departamento de Durazno obtuvo
una motoniveladora 845B. La misma fue adquirida para
llevar adelante el arreglo y mejora de calles y caminos
luego de intensas lluvias que afectaron la zona. La 845B

es una maquina reconocida por su tecnologia robustez, lo

que hace que el equipo obtenga un gran desempefio y la
maxima productividad.

Mario Rizzi, Director Comercial de la marca para
el Mercosur, expreso al respecto: “Es muy importante
poder acompafiar el desarrollo y crecimiento de las ciu-
dades, brindarles las herramientas necesarias para cada
tarea y que estas otorguen buenos resultados”. Y agreg6:
“Hoy en dia nuestros equipos cuentan con las mas mo-
dernas tecnologias que le brindan las capacidades para
afrontar cualquier labor requerida por los operadores”.
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Productividad

La fuerza inigualable de la pala cargadora
921G proporciona mayor rendimiento en las
actividades de la construccion.

Uno de los equipos mas utiliza-
dos para la construccion de edifi-
cios, mineria, obras publicas como
carreteras, autopistas, tineles, pre-
sas hidraulicas y otras actividades
que implican el movimiento de tie-
rra o roca en grandes volumenes y
superficies, es la pala cargadora mo-
delo 921G que la marca tiene dentro
de su amplia oferta de productos.

= N “

pT,

Estos equipos brindan una
potencia de 225 hp y un torque
maximo de 1.261 Nm, ademas de
contar con un comprobado desem-
pefio en campo y ofrecer la mayor
carga operacional y tiempos de

|

ciclo mas rapidos, generando mas
rentabilidad y productividad para
las actividades de la construccion.
Gracias a su sistema hidraulico de
alto desempeio, es capaz de aten-
der las mas diversas necesidades
de produccion.

Las serie G de cargadoras pre-
senta como novedad la posibilidad
de memorizar y ejecutar automa-
ticamente las funciones de brazos
del cargador en carreras pasivas

mientras no efect@ia trabajo de
corte de cada ciclo. Estos equipos
brindan una potencia de 225 hp y
un torque maximo de 1.261 Nm,
ademas de contar con un compro-
bado desempefio en campo y ofre-
cer la mayor carga operacional y
tiempos de ciclo mas rapidos, ge-
nerando mas rentabilidad y pro-
ductividad para las actividades de
la construccion. Gracias a su siste-
ma hidraulico de alto desempefio,
es capaz de atender las mas diver-
sas necesidades de produccion.

Las palas cargadoras de la marca
estan equipadas con un motor N67
desarrollado y fabricado por FPT
Industrial. Este propulsor disefiado
para ofrecer un ahorro de combus-
tible y fiabilidad con disponibilidad
de potencia total, posee una cilin-
drada de 6,7 litros y proporciona un
rendimiento mas elevado de torque
a bajas revoluciones. Ademas, cum-
ple con las normativas de emisiones
Tier 2 y Tier 4b.

Por ultimo, la espaciosa cabina
de la pala cargadora 921G se desta-
ca por su amplia visibilidad frontal,
trasera y nocturna, brindandole al
operador mayor capacidad de vision
en todas las direcciones, ademas de

reducir los niveles de ruidos y vi-

braciones. Los controles de mando
se encuentran montados al asiento
proporcionando mayor facilidad
para su uso. Por ultimo, el asiento
se ajusta para su mayor comodidad
e incluye calentadores que le ofre-
cen al operador calidez durante sus
labores en épocas frias.
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- Hernan Delgado, Responsable de Ventas de
Grumagq, expresé: “A través de estas jornadas
buscamos lograr que los maquinistas sepan y se

AR S S S e

concienticen sobre lo importante que es dedicar-
le tiempo al mantenimiento de las maquinas, esto
redundarid en menores roturas, lo que implicara
menos tiempo de parada y menores costos de re-
paracion”, y agrego: “Por otro lado generamos un

e TR M e uiiss,
L e st s o bLLE
~ Unadel as profgg(ﬁ:lfstarﬂel‘en??ghamieqto fue la

 retroexcavadora 580N. Este equipo ofrece mayor

etroexcavadoras de la marca.

fuerza de desagregacion y un aumento de la altu-
ra de descarga, del alcance y de la capacidad de
levantamiento de la cargadora, otorgando una ca-
pacidad de carga de 3.000kg. La retroexcavadora
también se destaca por su sistema Pro Control de
amortiguacion de giro y su nueva opcion de trans-
mision Powershift. Por otra parte, se hizo foco en

_dé_oi"la*t n gracias : u'aﬁﬁﬁﬂﬁm%ﬁvaciéﬁ;i5_"- -
profundidad y su fuerza de excavacion.

Al respecto del entrenamiento, Mario Rizzi, Di-
rector Comercial de la marca para el Mercosur, afir-
mo: “Desde CASE buscamos mantener en constante
desarrollo a toda nuestra red comercial para que, a
partir de ello, puedan capacitar y transmitir a los
usuarios de la marca aquellos conocimientos que son
necesarios a la hora de hacer funcionar correctamen-
te y con mayor cuidado los equipos de la firma”.
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Paraguay

De la mano de su distribuidor
Rodomagq, la marca realizd un en-
trenamiento sobre la herramienta
Sitewatch en las instalaciones del
representante ubicadas en Capiata
con el objetivo de profundizar cono-
cimientos sobre esta solucion.

El foco principal de la capacita-
cion fue Sitewatch, una herramien-
ta telematica digital que dispone de
recursos para un monitoreo preciso
y constante, y otorga datos sobre
consumo de combustible, posicion
del equipo, tiempo de inactividad y
desempeiio de la maquina. Mario Ri-
zzi, Director Comercial de la marca
para el Mercosur, afirmo: “Esta he-
rramienta es muy importante para el

exigente mercado de hoy en dia, ya
que es posible identificar deficien-
cias, medir, controlar y gestionar el
trabajo de los equipos para reducir el
costo operativo”.

El entrenamiento estuvo a cargo
de Fernanda Janegitz, Responsable
de End User Services, junto con el
soporte de Ivan Bavio, Coordinador
de Servicios de la compafiia, quienes
brindaron informacién técnica, prac-
tica y comercial sobre el sistema Si-
tewatch al personal de concesionario,

o

£

entre ellos responsables y técnicos de
servicio, vendedores comerciales y
especialistas en postventa. Al respec-
to, Mario Rizzi, expres6: “Es funda-
mental mantener a nuestros represen-
tantes constantemente actualizados,
ya que ellos son los que transmitiran
esta informacion al mercado”.

Por tultimo y en relacion al en-
trenamiento brindado por la marca,
Hudson Leao Uchoa, Gerente Gene-
ral de Rodomag, expres6: “Para noso-
tros es muy importante contar con el

apoyo de CASE y que a través de los
profesionales de la marca podemos
obtener la mayor cantidad de herra-
mientas que nos ayuden a conseguir
los mejores resultados”.
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UNA MARCA
DE CONSTRUCCION
EXPERTA EN

EL MUNDO REAL

DE EXPERIENCIA MUNDIAL. Y DE VENTAS ESPECIALIZADO

MAS DE 176 ANOS l SOPORTE TECNICO
EN TODO AMERICA LATINA.

PR e A it e e s S _—
TECNICOS DE SERVICIO ﬁ— MAS DE 60 ANOS FABRICANDO
ENTRENADOS POR FABRICA . CARGADORAS ARTICULADAS.

EN CONSTANTE EVALUACION.

PARA MAS INFORMACION SOBRE TODO LO QUE CASE CONSTRUCTION
PUEDE HACER POR VOS, ACERCATE A TU DISTRIBUIDOR OFICIAL.
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