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Pequeno agricultor garante seu trator Case IH



CARTA DO DIRETOR

Farmall é Mais Alimentos

m um mundo que se transforma quase tematicamente todos os seus indices de produ-

que diariamente, é natural que os desa- tividade, ajudando assim, a garantir a lideranca

fios também estejam em constante mu- da Case IH no segmento sucroalcooleiro.
o danca. Nesta realidade, a Case IH busca estar Outro destaque desta edicao ¢é a efetiva con-
| cada vez mais proxima do produtor rural, ofe-  tribui¢do da Case IH no treinamento e na for-
recendo solugbes inovadoras capazes de aten- macao de operadores de colheita mecanizada
der as novas demandas. dentro do Programa Renova¢ao. Uma inicia-

Seguindo esta visao, aderimos ao programa tiva social promovida pela Unica (Unido da
"Mais Alimentos" do governo federal, visando Industria de Cana-de-Agtcar) que visa requa-
oferecer aos pequenos lificar mais de 7 mil trabalhadores do setor.
produtores o trator E como o assunto é renovagido e tradigdo,
modelo Farmall 80. mostramos nesta edicio da Farm Forum Bra-
Um produto mundial, sil como a Case IH esta presente na vida dos
com mais de 85 anos produtores rurais brasileiros. Uma heranca de
de histdria e que é si- confiabilidade que passa de pai para filho e até
nonimo de alta tecno- de mae para filha, como é o caso da produtora
logia, eficiéncia e pro- rural Cidalia Marques Miranda, que esta trans-
dutividade. O primeiro  ferindo parte das operagdes agricolas para a fi-
passo neste sentido foi lha Amanda Marques Miranda.
dado em 2009, quan- Assim como nossos clientes acreditam em
do a marca comegou a nossos produtos, nds acreditamos que o Brasil
importar e comerciali- ¢ realmente um pais de grande destaque neste
| zar os tratores da linha Farmall para o Brasil. novo contexto global, e que o agricultor bra-
sl Com a recep¢ao altamente positiva do merca-  sileiro ja assumiu o seu papel de protagonista
= do, passamos a investir na sua nacionalizacgdo na gera¢do de um crescimento vigoroso e sus-
e, em seguida, oficializamos a sua inclusdo no tentavel para o Pais. Portanto, este é o motivo
programa Mais Alimentos. Ou seja, o trator que nos leva a manter e ampliar nossos investi-
mais moderno de sua categoria, agora é ofe- mentos, seja na geragdo de empregos em novas
recido com 6timo custo-beneficio e condi¢des unidades como a de Sorocaba, no aumento de
de pagamento facilitadas. Em poucas palavras, indices de produtividade, na nacionalizagdo
a entrada da Case IH no Mais Alimentos rea- e oferta de novos produtos, na formagio de
firma o nosso compromisso de estar sesmpreao  mao de obra qualificada, e na adesao a progra-
lado do agricultor, oferecendo tradigdo e tec- mas de responsabilidade social.
nologia como instrumentos de trabalho.
Gostaria de chamar a aten¢ao também para

a entrega da colhedora de cana de numero 3 -bl %’Q \.)

Boa leitura a todos.
Sérgio Ferreira

mil. Mais um recente recorde batido pela nossa
unidade de Piracicaba, que vem superando sis-
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TRADICAO

Confian¢a nos equipamento Case IH é heranca
de pai para filho e de mae para filha
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Cidalia Marques Miranda e a filha Amanda que estudou Agronomia para cvidar da propriedade da familia

Tradigéo ¢ a transmissdo de valores,
praticas ou conhecimentos de ge-
ragdo em geragdo. E a maneira de
fazer alguma coisa que passa de pai para
filho. Porém, alguns caminhos percorri-
dos para a concretiza¢do dessa afirmacédo
sdo muito mais complexos, extensos e em
nada lembram a simplicidade de uma he-

4 FARM FORUM 2010

ranga cultural que atravessa geragdes. A
histéria de Amanda Marques Miranda
e de Jodo Roberto Villares sdo exemplos
claros de que a vida pode dar muitas vol-
tas antes de tornar clara a transmissio de
uma tradi¢do entre as geragdes de uma
familia. Algumas vezes, sdo exatamente
estas voltas que parecem preparar os en-

volvidos para enfrentar os desafios com
mais competéncia e dedicagao.

Quando o pai de Amanda faleceu em
1997, deixou sua mde, a dentista Cidalia
Marques Miranda, com uma fazenda com
cerca de 3.500 hectares, muitas dividas e a
pequena Amanda. Sem entender nada de
agricultura, Cidalia procurou ajuda de es-
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Jodio Roberto Villares, de éculos, com a equipe que o ajuda

a tocar a propriedade em Paranapanema (SP)

pecialistas e encarou o desafio de tocar a
propriedade localizada em Campo Novo
do Parecis, municipio a 392 quilometros
da capital matogrossense, Cuiabd. “Procu-
rei outros fazendeiros da regido, amigos e
vizinhos que sabiam do assunto e conheci
o engenheiro agrénomo Paulo Assumpgao,
que se tornou meu assessor na tarefa de to-
car a propriedade”, lembra.

“Fui criada para casar, cuidar da casa
e dos filhos. S6 que a vida me deixou em
uma situa¢do onde eu néo tinha escolha,
ndo tinha ninguém para pagar minhas
contas e tinha uma filha pequena para
criar. Tomei as rédeas dos negdcios, me
cerquei de gente disposta a ajudar e, como
ndo tinha outra chance, procurei fazer
tudo direito’, conta Cidalia.

Com o passar dos anos a produgéo foi
direcionada para culturas de soja, milho e
girassol. As dividas foram sanadas e Cida-
lia passou a investir em equipamentos. “No
comeco eu comprava as maquinas Case IH
por orientagdo do Paulo Assump¢io. Com
o tempo fui percebendo que a qualidade
dos equipamentos esta diretamente ligada
a produtividade e sempre que preciso de
equipamentos novos procuro a concessio-
néria Maxicase”

Foi em meio a este processo vivido pela
mée que Amanda cresceu e a tradi¢do da
familia encontrou a sua préxima geragio.
“Fui estudar agronomia que parecia ser a
escolha acertada. Depois de formada co-
mecei a assumir responsabilidades na ad-
ministracdo da propriedade. Agora estou
concentrada em administrar sozinha cerca
de 187 hectares. Para isso estamos inves-
tindo em equipamentos novos como um
trator Maxxum 180, uma plantadeira ASM
1215 e um pulverizador Patriot”, finaliza.

““Tudo nesta fazenda caminhou

do pior para o melhor”

Jodao Roberto Villares saiu de casa aos
17 anos, rompendo totalmente sua rela-
¢d0 com o pai, o veterindrio e pesquisador
Jodo Barisson Villares. Em meio a muitas
dificuldades, formou-se arquiteto pela
USP (Universidade de Sdo Paulo) e seguiu
com a vida. Mais de trinta anos depois re-
cebeu a noticia de que o pai estava doente
e decidiu voltar ao convivio familiar. “Fui
apresentado novamente ao meu pai aos 49
anos e houve uma identificagao imediata,
ficamos amigos e tratamos de recuperar o
tempo perdido”, afirma.

Considerado o pai da zootecnia brasilei-
ra, Jodo Barisson Villares é autor de vérios
livros sobre gado Zebu e de estudos sobre a
alimentagdo deste tipo de gado. Foi profes-
sor da USP durante muitos anos e acumulou
patrimonio, em especial terras no municipio
paulista de Paranapanema. Quando faleceu,
em 2003, seus nove filhos dividiram as terras,
formando duas grandes propriedades. Jodo e
as irmds ficaram com 10 fazendas, com um
total de 1,4 mil alqueires e a tarefa de recu-
perar a propriedade que ficou abandonada
durante o periodo de doenga do pai.

“Quando cheguei aqui o gado estava
espalhado e era selvagem. O pouco que eu
entendia do trabalho era fruto da experi-
éncia do meu pai transferida para mim em
nossas conversas ou pelos livros que ele es-
creveu. Contratei um veterindrio e come-
¢amos a reunir o gado e a restabelecer as la-
vouras. Tudo aqui caminhou do pior para o
melhor. Nossos tratores eram os piores que
existiam no mercado e hoje estamos adqui-
rindo o que existe de melhor no mercado,
com equipamentos de primeira’, esclarece
Roberto, que comemorava a entrega de trés

tratores Farmall 80, um Maxxum 180, uma
colheitadeira Axial-Flow 2388 com frente
de milho e uma plantadeira ASM 1213.

Os equipamentos Case IH substituiram
as maquinas de outras marcas utilizadas na
propriedade. “A op¢ao pelas maquinas Case
IH foram baseadas na versatilidade dos
equipamentos, na qualidade e na atengéo
da equipe de vendas da concessiondria In-
ternorte. Aten¢do que também estd refletida
no pés-venda do produto’, afirma. A versa-
tilidade dos equipamentos é um diferencial
importante para Roberto, uma vez que ele
produz milho, soja, trigo e aveia, e estd ini-
ciando o projeto para produzir feijao. Além
disso, também cria gado Nelore puro, cava-
los Mangalarga e jumentos, todos com de-
senvolvimento genético. “Procuramos um
equilibrio entre o gado e a lavoura, utilizan-
do o conhecimento desenvolvido pelo meu
pai em suas pesquisas, incluindo ai a lavoura
de pasto, melhorando o capim e o gado por
consequéncia’; finaliza.

Nossos tratores
eram os piores
que existiam
no mercado e
hoje estamos adquirindo
o que existe de melhor no
mercado, com equipamentos
de primeira”

Jodo Roberto Villares,
Paranapanema (SP)
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MAIS TRATOR

poOr menos prec¢o

Altemir José
Gasperini escolhev
o Farmall 80 no
Mais Alimentos
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ciou o processo €sa0 a0 programa
Mais Alimentos, do governo federal. Com
o inicio das vendas do Farmall 80 através
do programa, em junho de 2010, a Case
IH reafirmou seu compromisso de equipar
o produtor brasileiro para os desafios co-
tidianos do campo, oferecendo um trator
forte e agil, com pregos e condi¢oes de pa-
gamento acessiveis.

O Farmall 80 foi lancado no mercado
brasileiro em 2009 ainda em sua versao im-
portada. Diante do sucesso do equipamento
no mercado brasileiro, a linha passou por
um processo de nacionaliza¢do da producéo
para fazer parte do programa Mais Alimen-
tos, linha de crédito do Programa Nacional
de Fortalecimento da Agricultura Familiar
(Pronaf) destinada a modernizar as unida-
des produtivas da agricultura familiar.

A agricultura familiar representa quase
70% da produgio nacional de produtos como
feijao, arroz, milho, mandioca, trigo, horti-
fruti, ovinocaprinocultura, dentre outros, e
ocupa 31% da drea rural do Pais. Sdo 14 mi-
lhoes de trabalhadores, que representam 77%
das pessoas que trabalham na agricultura. “E
também para este universo de produtores
que a Case IH vem direcionando seus esfor-
¢os. Queremos equipar o pequeno produtor
para os desafios do campo, para que ele possa
enfrentar esses desafios com tecnologia, agi-
lidade e custo baixo’, afirma Cesar Di Luca,
diretor comercial da Case IH.

O primeiro Farmall 80 vendido pela Case
IH no programa foi negociado pela conces-
siondria Trator Pecas Mério, do municipio de

e Lajeado, no Rio Grande do Sul. De acordo

com o vendedor, Rafael Tochetto, a adesdo ao
Mais Alimentos representou uma excelente
iniciativa da Case IH no sentido de alavan-
car as vendas. “Nossa regido concentra um
numero expressivo de pequenos produtores
e 0 Mais Alimentos veio facilitar o acesso de-
les aos nossos produtos’, explica. De acordo
com Tochetto, a Trator Mario ja entregou 16
maquinas negociadas pelo programa e tem
outras trinta em fase de aprovagao.

Produtor de gado leiteiro, milho e bro-
colis, Altemir José Gasperini, comprador do
primeiro Farmall 80 pelo Mais Alimentos,
afirma que a qualidade do equipamento e a
facilidade para efetivar o financiamento fo-
ram os principais diferenciais do negécio. “E
o trator ideal para o meu tipo de produgio,
a negociagao foi facil e rapida. Nao tenho do
que reclamar’, esclarece. O que levou Gas-
perini a procurar a concessiondria Case IH
foi um anuncio de jornal sobre a adesdo da
marca ao Mais Alimentos, “vi 0 anuncio, fui
até a concessiondria e fiquei encantado com
o trator. Fiz um or¢amento que foi aprovado
pelo banco, tudo muito rapido e facil”.

A propriedade localizada no municipio
de Anta Gorda, Rio Grande do Sul, conta
com 14,5 hectares, o forte é a produgio
de leite, com 15 vacas chega a tirar 180 li-
tros por dia. Gasperini conta que o mode-
lo Farmall 80 é o equipamento ideal para
pequenos produtores por sua capacidade
de trabalho nos diversos tipos de lavoura
e no trato didrio com o gado leiteiro, além
disso, o produtor destaca as condigoes de
financiamento e bom pre¢o do equipamen-
to negociado através do programa federal.
“O prego e as condi¢des de financiamento
facilitaram minha decisiao de comprar um

trator que sem o programa eu nao teria
acesso’, esclarece.

E extamente a questio do preco do
Farmall 80 negociado pelo Mais Alimen-
tos que merece outro destaque do diretor
comercial da Case IH. De acordo com Di
Luca, o Farmall estd sendo negociado na
mesma faixa de preco dos tratores de 75cv.
“Os precos do programa Mais Alimentos
sao tabelados por faixa de poténcia do
motor, e o Farmall 80 estd enquadrado na
faixa dos tratores de até 75 cv de poténcia,
como conta com um motor de 80cv, 0 agri-
cultor recebe uma maquina mais potente
pelo mesmo prego de um de menor potén-
cia, em resumo: é mais trator pelo mesmo
preco’; esclarece. Além disso, o Farmall 80
¢ 0 unico equipamento do programa a ofe-
recer a transmissao 12x12 com inversor,
oferece a maior vazdo hidraulica da cate-
goria, além de volante com regulagem de
inclinagio e outras vantagens.

Mais Alimentos

Responsavel pela venda de 38 a cada
100 tratores fabricados no Brasil em 2009,
o programa Mais Alimentos abre ao mer-
cado de pequenos produtores a possibili-
dade de comprar equipamentos novos e de
alta tecnologia. Cerca de 60 mil contratos
ja foram operados, movimentando um vo-
lume de aproximadamente R$ 3 bilhdes em
financiamentos.

O limite de crédito por agricultor é de
R$ 100 mil, que podem ser pagos em até
dez anos, com até trés anos de caréncia
e juros de 2% ao ano. Os financiamentos
contemplam projetos associados a produ-
¢do de agafrdo, arroz, café, centeio, erva-
-mate, feijao, mandioca, milho, sorgo e
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trigo, além das atividades de fruticultura,
olericultura, apicultura, aquicultura, avi-
cultura, bovinocultura de corte, bovino-
cultura de leite, caprinocultura, ovinocul-
tura, pesca e suinocultura.

Com o sucesso do Mais Alimentos, o
governo federal decidiu tornar o programa
um politica permanente de financiamento
para a mecaniza¢io do campo. O andncio
da medida foi feito pelo ministro do De-
senvolvimento Agrario, Guilherme Cassel,
durante a edi¢do 2010 da Agrishow - Feira
Internacional da Tecnologia Agricola em
Agdo, em abril. Na oportunidade, o minis-
tro declarou que a criagdo do programa em
2008 representava um choque na mecani-
zagdo da agricultura familiar brasileira e
que os bons resultados alcangados nestes
trés anos de existéncia levaram o minis-
tério a propor implementos nas linhas de
crédito e a transformagdo do programa em
politica permanente do governo.

A relevincia do Mais Alimentos nio
esta limitada apenas ao campo, mas é res-
ponsavel pelo bom desempenho da indus-

tria de maquinas agricolas do Brasil. “Du-
rante a crise econdmica mundial de 2008,
o programa foi um dos responsaveis pela
manutencido do emprego no setor e pela
sustentagdo da atividade durante a crise’,
afirma Valentino Rizzioli, presidente da
Case New Holland no Brasil.

Farmall 80

O Farmall 80 vem equipado com mo-
tores Case IH de 3,9 litros, 4 cilindros e
bomba injetora mecanica, com 80 cv com
aspiracdo normal. A transmissdo é meca-
nica e sincronizada, com 12 velocidades
a frente e 12 a ré. As quatro marchas sdo
sincronizadas dentro de trés gamas, permi-
tindo um excelente desempenho para todo
tipo de trabalho. Ele tem 6 marchas escalo-
nadas entre 4 km/h e 12 km/h. O inversor
de marcha é mecénico e totalmente sin-
cronizado, e a alavanca, instalada no lado
esquerdo, facilita o trabalho do operador.

O sistema oferece grande capacidade
de levantamento de 2.700 kg, isso a 610
mm do olhal. O operador trabalha com

comodidade e seguranga, por mais longa e
extenuante que seja sua jornada.

A manutencdo da linha Farmall é fa-
cilitada pela grande abertura do capé, que
¢ inteiro e permite acesso facilitado para
limpar o radiador. O filtro de ar pode ser
limpo ou trocado rapidamente. Melhores
acessos a todos os filtros e drenos de 6leos
evitam longas paradas para manutenc¢io
aumentando a disponibilidade do trator
para o servi¢o do dia a dia.

Fruto de um projeto com mais de 80
anos de histdria, o Farmall 80 retine a me-
lhor tecnologia Case IH, aliada a facilidade
de operagio e baixo custo de manutencio,
explica Adriano Pezzo, especialista em tra-
tores da Case IH. “O Farmall 80 se tornou
um sucesso no Brasil porque alinha tecno-
logia, facilidade de operagdo e versatilida-
de de uso, com baixo custo de manutengio
e agora com as facilidades de aquisi¢cdo
oferecidas pelo Mais Alimentos. Tudo isso
faz do equipamento a melhor opgdo para
atender a demanda do pequeno, médio e
grande produtor brasileiro’”.

PASSO A PASSO PARA ADQUIRIR O FARMALL 80
PELO MAIS ALIMENTOS

Procure a Ater
(Assisténcia
Técnica e Extensao
Rural) do seu
municipio para
solicitar o projeto,
mantendo a sua
DAP (Declaracdo de
Aptidao ao Pronaf)
atualizada.

0 seu
concessionario
Case IH emitiré
o pedido do
Farmall 80.
Retorne a Ater
com a copia do
pedido, para que
ele seja anexado

ao projeto.
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A Ater verificara a viabilidade
do projeto, para que vocé possa
se dirigir ao agente financeiro
(bancos que operam com o
Pronaf, inclusive cooperativas
de crédito) para analise de
crédito. Apds autorizacao

do agente financeiro, faca o
pedido do Farmall 80 no seu
concessionario Case IH.

A Ater enviara a proposta ao agente financeiro,
que informara a aprovacao do crédito a Ater e ao

concessionario/fabrica Case IH.

A Case IH processaré o faturamento do
Farmall 80 e enviard a documentacao ao

seu concessionario.

Apés a
confirmacao de
recebimento

do crédito, a

Case IH informara
0 concessionario,
para que seja feita
a entrega técnica
do seu Farmall
80. Pronto, agora
vocé poderd
produzir muito
mais alimentos.
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Marca comemora entrega da colhedora 3 mil
e acelera¢éio da producdo em Piracicaba

fabrica da Case IH, localizada em
Piracicaba, cidade paulista que
fica a 152 km da capital Sdo Pau-
lo, é o centro de referéncia mundial da
marca quando o assunto é mecanizagdo
na colheita de cana-de-agtcar. A unidade
¢é responsavel pela produgio de todas as
colhedoras de cana da Case IH no mundo,

fornecendo para diversos mercados como
a América Latina, EUA, Asia, Oriente Mé-
dio e Oceania. Em abril deste ano, a uni-
dade comemorou a entrega da colhedora
de nimero 3 mil, uma marca histérica, que
revela o avanc¢o na produgio brasileira e a
evolucdo constante no processo de meca-
nizagdo das usinas do Pais.

“Foram quase 10 anos para alcangar-
mos a marca das mil colhedoras produ-
zidas, pouco menos de dois anos para se
chegar a marca das duas mil e menos de
um ano para alcancar o milésimo terceiro
equipamento produzido. Um crescimen-
to notavel, fruto da confianca dos nossos
clientes”, afirma Vagner Furlan, diretor in-
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dustrial da unidade de Piracicaba.

Para manter o crescimento e a satisfa-
¢do do cliente, a empresa investe no desen-
volvimento de novos produtos e na aplica-
¢do de novas tecnologias para o setor. De
acordo com Furlan “os 6timos resultados
obtidos pelos nossos clientes com as nossas
colhedoras é a maior prova de retorno dos
investimentos feitos. A Usina Sdo Luiz, em
Ourinhos, no interior de Sdo Paulo, que
adquiriu a colhedora 3 mil, modelo A8800,
ja conta com cerca de vinte desses equipa-
mentos, todos da marca Case IH. Para nds,
eles sdo mais do que simples clientes, sdo
parceiros’, acrescenta.

O diretor agricola da usina Sdo Luis,
Fernando Quagliato Filho, afirma que os
equipamentos da Case IH atendem todas
as expectativas da usina, além da quali-
dade do produto, a parceria entre fabrica,
concessiondria e cliente representa um di-
ferencial em relagdo aos concorrentes. “A
Case IH sempre esteve do nosso lado e este
tipo de relagdo inspira confianca na hora
de fechar o negdcio, tanto que nunca per-
guntei o prego do concorrente’, afirma.

A unidade de Piracicaba é responsa-
vel pela fabricagido de trés modelos de co-
lhedoras de cana da marca. Lan¢adas em

USINA SAO LUIZ:

Fundada em 1951 por Orlando
Quagliato, a usina Sao Luis é uma
das empresas mais tradicionais
da regiao de Ourinhos, interior
de Sao Paulo. Administrada
pela segunda geracao da familia
Quagliato, a usina gera cerca de
3 mil empregos diretos e produz
3.028.875 sacos de 50 kg de
aclcar, 94.150.000 litros de alcool
e 1.941,3 toneladas de levedura
(niumeros da safra 2008/2009).

Preocupada com a qualidade
de vida de seus funcionarios e
da populacao de Qurinhos, a
empresa desenvolve uma série
de projetos de cunho social e
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2009, as duas colhedoras da série A8000, a
A8000 (pneu) e A8800 (esteira), agregam
toda confiabilidade dos mais de 25 anos
das colhedoras de cana da série A7000 com
um exclusivo pacote tecnolégico Case IH.
Dentre as principais inova¢des das colhe-
doras de cana série A8000, destacam-se a
nova motorizagdo, nova cabine eletrdnica,
novo sistema de arrefecimento, novo pica-
dor (Extreme Chopper) e a introdugio da
ja consagrada tecnologia de agricultura de
precisio Case IH, AFS (Advanced Farm-
ming Systems).

No ano passado, a Case IH lancou
também a colhedora de cana A4000. Pro-
duzida na mesma fabrica, em Piracicaba,
a colhedora é a primeira maquina desen-
volvida especialmente para o trabalho em
areas plantadas com espagamento reduzi-
do a partir de 1 metro. Criada para atender
a uma crescente demanda do mercado por
uma mdaquina com esta caracteristica, a
A4000 representa o compromisso da Case
IH em buscar solugbes que garantam a
continua evolu¢do do mercado sucroalco-
oleiro mundial.

Mecanizacao na colheita de cana
Ao longo dos dltimos anos, a produgio

brasileira de cana-de-agucar passou de ati-
vidade secundéria para uma das principais
atividades agricolas do Pais, dando um sal-
to quantitativo e qualitativo. Tornou-se o
centro das atencdes de governos, empresas
e investidores globais. De alternativa local,
passou a solugéo efetiva para a crise ener-
gética mundial. Volumosos investimentos
em pesquisa e aprimoramento técnico
foram decisivos para esse salto, do qual a
CASE IH se orgulha em ter contribuido,
oferecendo méquinas de grande produtivi-
dade, eficiéncia e disponibilidade.

O processo de colheita mecanizada nas
usinas do pais teve inicio na década de 70,
a principio motivado pelo crescimento
da demanda nacional e mundial por um
combustivel limpo e renovavel, porém,
contando apenas com equipamentos 100%
importados e poucos recursos tecnoldgi-
cos. A inclusdo da mecanizagdo baixou o
custo de produgio e melhorou a qualidade
da cana colhida, levando as usinas a inves-
tirem cada vez mais em tecnologia e qua-
lificagdo de mdo de obra. Em 1997, a Case
IH iniciou a produgio de suas colhedoras
de cana no Brasil e, de 14 para cd, vem ba-
tendo recordes de produgéo e sustentando
a lideranca no setor.
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ambiental, voltados para uma
maior atencao de questoes como
a educacdo, pratica esportiva

e cuidados com a alimentacao,
além de medidas de preservacdo
ambiental e de reducao do
impacto de suas atividades
produtivas. A usina também
desenvolve projetos culturais para
toda a comunidade e mantém,
em parceria com a Secretaria de
Cultura de Qurinhos, Secretaria
de Estado da Cultura e outras
empresas da iniciativa privada,

o Centro Cultural “Irmaos
Quagliato”, um espaco destinado
ao ensino de musica, teatro e

demais manifestacoes culturais.

César Di Luca, diretor comercial da Case IH,
Vagner Furlan, diretor industrial da planta
de Piracicaba, Fernando Quagliato Filho,
diretor agricola da Usina Sao Luiz, e Carlos
Rosa, diretor da concessionaria

Central Maquinas




CANA-DE-ACUCAR DO
BRASIL PARA O MUNDO

O diretor técnico da Uniao da Industria de
Cana-de-Actcar (UNICA), Antonio de Padua
Rodrigues, atendeu a reportagem da Farm Forum
para prestar alguns esclarecimentos sobre o
mercado brasileiro e mundial de cana-de-acucar
Acompanhe os principais pontos da entrevista.

FF - Como esta dividida a producao de cana-de-
acucar no Brasil?

Antonio de Padua Rodrigues - O Centro-Sul do
Brasil responde por 92% do etanol e 88% do aclcar
produzidos no pais. A safra dura em média oito meses,
de abril a novembro. O Nordeste é o segundo maior
mercado interno, com pouco menos de 10% da producao
nacional, a safra dura sete meses, de setembro a marco
do ano seguinte.Devido a expansdo da cana de aclcar
no centro sul do pais, estados como Goias, Minas Gerais
e Mato Grosso do Sul, ganharao participacao relativa,
podendo j& no curto prazo serem maiores de que toda a
regido nordeste do pais. A cultura da cana-de-acucar é
semi-perene, pois pode ser colhida sem necessidade de
replantio por cinco a sete safras anuais consecutivas. Em
média 15% da area é renovada anualmente, com plantio
predominante no periodo de dezembro a abril. Grande
parte dessa area de reforma é utilizada para plantio de
culturas de ciclo curto, como amendoim, soja e outras
leguminosas. Uma vez colhida, a cana é transportada
para a industria. Com o pratica da colheita da cana crua,
em média o tempo entre a colheita e o processamento
nao chega a 06 horas.

FF - Qual a dimensao da cana-de-acticar no Brasil
e no mundo?

APR - O Brasil é lider mundial na producdo de cana-
de-aclcar, tendo processado cerca de 600 milhdes de
toneladas na safra 2009/10, cerca de 90% do total na
principal regido produtora do Pais, a Centro-Sul, e 10%
no Nordeste. A producdo mundial de cana-de-acUcar
totaliza quase 1,5 bilhdo de toneladas e esté localizada
predominantemente na faixa tropical do planeta, nos
paises em desenvolvimento da América Latina, Africa e
do Sudeste Asiatico.

FF - Qual o faturamento do setor?

APR - O faturamento anual bruto do setor
sucroenergético brasileiro é de cerca de US$ 23
bilhdes, sendo que do total de aclcar produzido, 67% foi
exportado, situacao inversa a do etanol, que teve apenas
17% do total produzido voltado para a exportacao.

FF - Como esta a safra 2010?

APR - A safra esta se desenvolvendo dentro da
normalidade. As condicdes climaticas estao favoraveis
a colheita e a maturacao de cana. Muito diferente
ao ocorrido na safra 2009/10, onde devido as chuvas
ocorridas nos meses de julho a setembro de 2009,
atrapalharam tanto a moagem de cana, como a
concentracao do teor de sacarose na cana. Estamos
portanto operando dento de condicdes favoraveis, onde
toda a cana disponivel sera processada, com uma
produtividade industrial, superior a 82 litros de etanol
por tonelada processada, ou mais de 130 quilos de
acUcar. Todavia se as condicdes favorecem a colheita,
essa falta de chuva afetara a produtividade agricola
da préxima safra, uma vez que apds a colheita, para
o desenvolvimento da planta algumas chuvas sao
essenciais.

FF - Este crescimento esta dentro do esperado?
APR - Sim, tanto o mercado externo de aclicar, como
o mercado interno de etanol, absorverao toda a oferta
de aclcar e etanol. Ou seja, depois de duas safras
com mercado desequilibrado, onde a oferta foi maior
que a demanda, provocando precos nao remunerados
aos agricultores e a indUstria processada, essa safra
se caracteriza, por uma recuperacao de precos na
atividade, indicando ainda melhores resultados para a
proxima safra.
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Case IH leva para as feiras Expointer e Agrocana
os lancamentos que marcardo o ano

evando uma mega estrutura, a Case

IH expde sua linha de equipamentos

durante a 332 Expointer - Exposi¢cio
Internacional de Animais, Méquinas, Im-
plementos e Produtos Agropecudrios, que
acontece entre 28 de agosto e 5 de setembro
no municipio de Esteio (RS). De alcance
internacional, a feira é uma das maiores do
mundo nos setores agropecudrio e agro-
tecnoldgico e é um evento de grande im-
portincia para a marca: a Case IH voltou
a participar da Expointer no ano passado,
depois de varios anos ausente, o que mar-
cou os investimentos que foram realizados
nos ultimos anos.

Estes investimentos comecaram em am-
bito regional e saltaram para o nacional. A
estrutura da Case IH expandiu em todo o
Brasil, com a abertura da fabrica de Soro-
caba (SP) e a inauguragdo de novas lojas em
todo o Pais. Dentre os investimentos tam-
bém estdo os langamentos de equipamen-
tos para um perfil de produtor que nio era
atendido pela marca: os tratores de baixa
poténcia da linha Farmall, com os modelos
Farmall 80, de 80 cv, e Farmall 95, de 95 cv.

“Comegamos importando os tratores
da linha Farmall, que ja era um sucesso nos
outros paises. Os produtores gostaram do
equipamento e resolvemos nacionalizar a li-
nha. Com a nacionalizagdo, o Farmall 80 foi
incluido no programa Mais Alimentos, onde
¢ o melhor equipamento oferecido’, explica
Cesar Di Luca, diretor comercial da Case IH.

A série de agdes também passou pelo
setor sucroalcooleiro, com os langamentos
das colhedoras de cana série A8000, com
os modelos A8000, com pneus, e A8800,
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com esteiras, e a colhedora A4000, uma
versdo projetada para colheita em d4reas
com espagamento entrelinhas reduzido. Di
Luca afirma que “essas colhedoras reunem
toda a tecnologia do mercado com a tradi-
¢do da Case IH no setor de cana. As dife-
rentes versdes atendem os diferentes perfis
de produtores de cana e usinas”

Os equipamentos sdo um dos desta-
ques na Fenasucro & Agrocana 2010, onde
a Case IH expde seus equipamentos para o
produtor sucroalcooleiro entre 31 de agosto
e 3 de setembro, em Sertdozinho (SP). Além
das colhedoras, outro destaque que promete
chamar a atencéo dos visitantes da feira sdo
os tratores Maxxum com eixo estendido de
até 3 metros, o que possibilita o fim da com-
pactagdo da soqueira das plantas.

Adriano Pezzo, especialista em tratores

da Case IH, afirma que com o desenvolvi-
mento desta extensdo para o eixo, a Case
IH vai ao encontro das necessidades do
produtor de cana. “Muitos acabavam com-
prando extensdes no mercado paralelo e
enfrentando problemas de durabilidade do
eixo e arcando com custos de manutengao.
Com o kit temos trés vantagens principais:
o agricultor tem o eixo estendido para fazer
a colheita, a marca garante a qualidade do
produto e a acoplagem é simples e rapida”

Esses equipamentos devem marcar mais
um sucesso da marca no ano e no agronego-
cio brasileiro. “Nés temos orgulho de buscar
e apresentar aos agricultores brasileiros to-
das as respostas para cada desafio imposto,
aliando tecnologia, suporte técnico e preos
competitivos”, afirma Di Luca.

Com o planejamento dos agricultores

Case IH retornou a Expointer em 2009 e levou para seu estande diferentes

modelos de tratores e colheitadeiras



Nos temos

orgulho de

buscar e
apresentar aos agricultores
brasileiros todas as
respostas para cada
desafio imposto, aliando
tecnologia, suporte técnico

e precos competitivos”

- Cesar Di Luca, diretor comercial
da Case IH.

para a safra de graos 2010/2011, o setor de
colheitadeiras volta a aquecer durante na
Expointer. Para estes produtores, a Case
IH leva as colheitadeiras Axial-Flow 2688
e 2799 - atualizagbes dos modelos 2388 e
2399 -, a Axial-Flow 8120 nacional, a maior
colheitadeira de graos do mercado brasilei-
ro, e a Axial-Flow 7120, que estd passando
pelo processo de nacionalizagio.

“A nacionalizagdo dos nossos equipa-
mentos foi uma dos aspectos que busca-
mos priorizar nos tltimos anos, pois desta
forma estamos ofertando equipamentos
que se encaixam nas necessidades dos pro-
dutores”, afirma Di Luca. Conforme explica
o diretor, esta premissa vai ao encontro de
novo conceito mundial de marketing, lan-
¢ado pela Case IH durante da Agrishow.
“O conceito estd baseado em quatro pila-
res: presenca e suporte, tecnologia aplicada
para facilitar o trabalho no campo, preocu-
pagdo com o agricultor, incluindo questées
como a ergonomia, conforto e seguranga
na operagdo dos equipamentos e, sobretu-
do, a eficiéncia da marca”

O diretor completa que o suporte da
rede de concessiondrias, em constante ex-
pansdo, consolida a parceira da marca com
0 homem do campo. “Através da nossa rede
estamos mais préximos ao dia-a-dia do pro-
dutor. Ofertando equipamentos de tecnolo-
gia, boa oferta de pecas de reposicio e su-
porte pos-vendas junto com a participagdo
dos concessionarios em feiras locais e outras
acdes da rede permite a exceléncia no aten-
dimento ao produtor’, completa Di Luca.

Na Agrishow deste ano a Case IH marcou presenca e, entre outros produtos, expés o Magnum 305,

o maior trator produzido no Brasil

Além das novidades ja citadas, a Case
IH levara para a Expointer e Agrocana a
sua completa linha de equipamentos. Os
destaques ficam por conta da versio atu-

alizada das plantadeiras ASM 1200, do
trator Magnum 335, um dos maiores do
Brasil, com 335 cv de poténcia, e do pul-
verizador Patriot 350.

PRESENCA REGIONAL

Além das grandes feiras agricolas nacionais, a Case IH marca presenca
em feiras regionais com a participacao da sua rede de lojas. De norte a sul
do Brasil, os concessionarios expdem seus equipamentos em importantes

eventos agricolas.

CONCESstONAwmA |FEWA  |omabE

Araguaia Exporriso

Sorriso (MT)

Santa Ross RS)

Pivot Agrobrasilia

Brasilia (DF)

Parecis Superagro Campo Novo dos Parecis (MT)

Goiasmagq Expoagro

Aporé Exposul

Central Maquinas

Agricase Expomara

Joviania (GO)
Luis Eduardo Magalhées (BA)
Chapadao do Sul (MS])

FAPI Ourinhos (SP)

Maracaju (MS)

tagui 7S

Araguaia Exponop

Sinop (MT)

Novs Mutu (MT)

Maxxicase Expocampo

Maxxicase Expozal

Campo Novo dos Parecis (MT)
Sapezal (MT)
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Programa
RENOVACAO

Case IH é parceira de projeto que visa requalificar cortadores de cana

uscando atingir seu objetivo de prepa-
Brar 0 homem do campo, além de ofe-

recer os melhores equipamentos do
mercado, a Case IH também se preocupa em
preparar o trabalhador para a nova realidade
de um agronegocio cada vez mais mecani-
zado e tecnolégico. Treinando os cortadores
de cana através do programa Renovagio, em
parceria com a Unica e o Senai, a Case IH
acredita estar criando uma oportunidade de
reciclar uma mao de obra que antes era tida
como bragal e menos preparada.

Turma do curso de mecénica e hidraulica basica
para colhedoras de cana

14 FARM FORUM 2010

“O programa Renovagdo é uma inicia-
tiva que visa inserir os cortadores de cana-
-de-agucar na nova realidade da colheita
mecanizada. Realizado pela Unica (Unido
da Induastria de Cana-de-agucar) através
do Senai (Servigo Nacional de Aprendiza-
gem Industrial), com suporte da Case IH,
o programa qualifica os trabalhadores para
atuar como mecanicos, eletricistas e opera-
dores de colhedoras de cana’, explica Gian-
carlo Kimmel, responsével pelo programa
pela Case IH.

O programa utiliza o Centro de Trei-
namento da Case IH que fica na planta
de Piracicaba (SP), plataforma mundial
dos equipamentos voltados ao mercado
sucroalcooleiro. S6 em 2010, o programa
ja treinou mil profissionais e deve ultra-
passar a marca de 2 mil antes do final do
ano. “A Case IH oferece toda a estrutura
do seu Centro de Treinamento de Piraci-
caba para a realizagdo do Renovagdo, in-
cluindo os equipamentos que sdo produ-
zidos na unidade e exportados para todo

Entre os dias 5 e 9 de julho foi realizado o curso de me



o mundo, como a colhedora A4000 e as
colhedoras da série A8000. Desta forma,
o profissional treinado pelo programa Re-
nova¢do chega ao mercado de trabalho
com conhecimento operacional basico no
que ha de melhor em colhedoras de cana
no mundo’, explica Kimmel.

Além de levar o conhecimento técnico
e de abrir as portas de uma nova profis-
sd0, o que confere um forte cunho social
ao programa Renovacéo, os alunos tam-
bém adquirem conhecimentos necessa-
rios para extrair dos equipamentos Case
IH o que eles tém de melhor, resultando
em aumentos de produtividade na lavou-
ra, como esclarece Kimmel. “As colhedo-
ras da Case IH tém alta tecnologia embar-
cada e s6 um profissional bem preparado
pode exercer a fung¢do de operador de um
destes equipamentos e garantir bons re-
sultados”.

Toda a estrutura do programa é ofereci-
da pela Case IH, que também disponibili-
za um grupo de funciondrios responsaveis
pelo suporte do Centro de Treinamento e
instrutores especializados nos equipamen-
tos utilizados, garantindo o maximo de
aproveitamento para os trabalhadores que
participam do programa.

Queima da Cana

A legislagdo do Estado de Sdo Paulo
prevé uma redugdo anual de 5% na area
queimada, com o prazo maximo para a
extingdo do processo em 2021. Por outro
lado, foi assinado o Protocolo Agroam-
biental entre representantes do setor sucro-
alcooleiro e a Secretaria do Meio Ambiente
do Estado de Sdo Paulo (maior produtor
de cana do Brasil), para antecipar este pra-
zo para 2014. A alternativa para a colheita
manual, onde a queima da palha é essen-
cial, é a mecanizagdo da colheita e as usinas
estdo investindo com for¢a neste sentido,
seja com o objetivo de cumprir a legislagdo
ou pelo evidente aumento na produtivida-
de e qualidade do produto gerado pelo uso
da tecnologia. O processo, no entanto gera
um problema social, reduzindo significa-
tivamente o mercado de trabalho para os
cortadores de cana.

De acordo com Kimmel, a primeira con-
sequéncia deste processo é a mudanca no
perfil do trabalhador, que ja vem acontecen-
do. “Para participar do programa, o trabalha-
dor precisa ter o ensino fundamental com-
pleto e o primeiro médulo do treinamento
faz uma revisdao do basico em matematica e
portugués. Entdo o antigo cortador de cana

N; final do més_ de julho, entre os dias 26
e Validagéo para colhedoras de cana

e 30, yma turma participou do treinumenit; Eletricidade

das usinas estd dando lugar para um novo
profissional, alfabetizado e com conheci-
mentos técnicos bésicos na operagio e ma-
nutengio dos equipamentos que vao passar a
realizar o trabalho que antes era bragal’

Depois de treinados, os trabalhadores
seguem uma rotina de estdgios nas usinas,
com fortes chances de efetivagdo. Assim, o
programa também cumpre a tarefa de dis-
ponibilizar trabalhadores capacitados que
serdo absorvidos pelas usinas para concre-
tizar o projeto de colheita mecanizada e o
cumprimento do protocolo agroambiental.
“Os trabalhadores sdo indicados pela pro-
pria usina que depois vai oferecer o estdgio,
desta forma o ciclo de renovagio destes pro-
fissionais se completa mais facil e rapida-
mente, solucionando um dos gargalos exis-
tentes neste processo que é a contratago de
mao de obra de qualidade’, finaliza Kimmel.

Além do treinamento voltado para o
trabalho com a colheita, o Renovagio tam-
bém prevé qualificagdo em outros setores
do trabalho nas usinas, como motorista
canavieiro, mecanica e elétrica, além de
contemplar outros setores da economia,
com cursos em dreas como a jardinagem,
construgdo civil, horticultura, apicultura,
costura e outros.
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PARTS&SERVICE

A —

Sistemas

de agricultura
de precisao
aumentam
produtividade
no campo

tilizando as ferramentas de agri-

cultura de precisdo ja disponiveis

no mercado, a agricultura tem al-
cancado nimeros nunca vistos. Os recordes
ndo sdo apenas em relagio ao aumento da
producdo, mas também em relagdo a eco-
nomia. “Ja observei propriedades em que o
produtor conseguiu economizar R$ 10 mil
em uma drea de 124 hectares na aplicagdo
de calcario”, afirma José Carlos Ferraz Bue-
no, especialista em marketing de pecas em
agricultura de precisdo da Case IH.

A justificativa para numeros surpre-
endentemente positivos, segundo Bueno,
estd na atua¢do da agricultura de precisdo
no campo. Os sistemas — que chegaram ao
Brasil ha mais de 15 anos - agora se tor-
nam uma realidade para as mais diversas
culturas e os mais diversos tamanhos de
propriedade. “Este é o futuro do campo:
caminhar junto com a agricultura de pre-
cisdo. Através destes sistemas, o produtor
utiliza seus recursos disponiveis da melhor
forma possivel’, diz o especialista.

Estes recursos vao desde o solo, passando
pelas maquinas agricolas, o tempo de traba-
lho e a quantidade de insumos. Bueno expli-
ca que com o gerenciamento através da AP
é possivel aperfeigoar as operagdes dentro da
propriedade. “O trabalho é mais rapido, mais
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eficiente e econdmico, o que representa um
retorno muito positivo para o produtor.”

O que parecia uma tecnologia que che-
garia somente em longo prazo, ja faz parte
de muitas propriedades agricolas do Pais. “A
AP ndo ¢ utilizada mais apenas em grandes
propriedades. Os pequenos e médios pro-
dutores estdo aplicando as ferramentas para
aumentar a produgio, sem necessariamente
precisar adquirir mais terras’, diz Bueno.

Agricultura de precisao

na Case IH

A Case IH foi uma das pioneiras a tra-
zer a agricultura de precisdo para o Brasil,
oferecendo uma linha completa de equipa-
mentos de agricultura de precisdo para os
produtores rurais. Guiadas por antenas de
GPS, o kit com os equipamentos podem
ser adquiridos através de qualquer conces-
sionaria da marca.

A barra de luz EZ-Guide 250 ou 500
sdo uma ferramenta que orientam o dire-
cionamento das méquinas agricolas para
que elas operem sem falha ou sobreposi¢do
de dreas, seja na aplicagdo de insumos, pre-
paro de solo, ou na colheita.

O piloto elétrico EZ-Steer, que funcio-
na em conjunto com o EZ-Guide, permite
o perfeito direcionamento da maquina sem

Kits de agricultura de precisao
da Case IH estio disponiveis em
toda a rede de concessiondrios e

podem ser instalados em tratores,
pulverizadores, colheitadeiras de
gréaos e colhedoras de cana

a necessidade de que o operador a guie du-
rante as operagdes de campo, permitindo
que ele cuide apenas da parte de supervisdo
da qualidade das operagoes. “O EZ-Steer
pode ser utilizado em qualquer tipo de
equipamento, como tratores, pulverizadores
e colheitadeiras de graos”, enumera Bueno.

Aplicado no pulverizador, o controla-
dor de vazdo e se¢do EZ-Boom - que fun-
ciona junto com a barra de luz EZ-Guide
500 — desliga automaticamente as se¢des de
pulverizacdo da maquina quando ela esti-
ver passando por dreas por onde a maqui-
na ja transitou. Da mesma forma, o equi-
pamento controla a vazio dos defensivos.

Ideal para clientes que buscam a ma-
xima precisio do plantio a colheita, o
piloto hidraulico AFS-Guide - que pode
trabalhar com 3 tipos de precisdo de si-
nal (DGPS, OmniStar e RTK) - é utilizado
nos equipamentos para que seja mantido
o melhor espacamento entre as linhas de
trabalho desde o plantio até a colheita.
“Com o Sinal RTK, o equipamento grava
o trajeto feito em cada uma das etapas de
produgdo. Desta forma, as passagens fei-
tas durante o plantio sdo registradas, per-
mitindo a precisdo na opera¢do durante
de cultivo e colheita, sem pisotear a plan-
ta”, explica Bueno.



CUSTOMER CARE

CONEXAO
Case IH

Central de relacionamento vai dinamizar a comunicacéo entre fabrica,
concessiondrios e clientes através de servico 24 horas

Case IH lanca em agosto de 2010,

durante a feira Expointer, realizada

no municipio de Esteio, o Rio Gran-
de do Sul, o Conexdo Case IH, uma central
de relacionamento entre o cliente, toda a
rede de concessionarios da Case IH no Bra-
sil e as unidades fabris da marca instaladas
no Pais. A central serd mais um canal de re-
lacionamento da Case IH, responsavel pelo
encaminhamento de solicitagdes dos clien-
tes, sanando duvidas comerciais e de produ-
tos e facilitando a comunicagao dos clientes
Case IH em todo o territdrio nacional.

O servigo, que entra em atividade
na ultima semana de agosto, estara dis-
ponivel 24 horas por dia, sete dias por
semana, recebendo, sanando e encami-
nhando davidas e sugestdes dos clientes
aos setores especializados que serdo os
responsaveis pelas respostas. O Cone-
xd0 Case IH terd uma gama de respostas
para perguntas frequentes que poderao
ser disponibilizadas aos interessados no
ato da liga¢do, dinamizando o processo
de comunicagdo, como explica a geren-
te de Customer Care da Case IH para a
América Latina, Betania de Paula. “To-
das as chamadas serdo centralizadas em
um programa de CRM (customer rela-
tionship management) que encaminha
as questdes para os donos dos processos
via e-mail, todas as informagdes dispo-
niveis como o endere¢o de um conces-
siondrio, serdo respondidas imediata-
mente, s6 entra em processo o que for
mais complexo e demande a consulta

CONEXAO CASE H

0800 500 5000

dos responséveis por cada area”.

De acordo com o especialista em comu-
nicagdo da Case IH, e um dos responsaveis
pela implantagdo do projeto na unidade
de Sorocaba, Alexandre Souza, a partir da
ligagdo serd criado um protocolo interno
e um processo de busca pela informagéo
solicitada. “A central vai receber a questdo
do cliente, encaminhar para o setor com-
petente, acompanhar o desenvolvimento
e cobrar a resposta dos responsaveis, en-
caminhando a solu¢ido para o cliente em

seguida”. Dependendo da complexidade da
solicitaciao ela pode ser atendida de ime-
diato, ou seguir o tramite para a obtengido
de uma resposta adequada. “As questdes
podem ser simples, como o desejo de um
cliente em comprar um boné da Case IH
ou de localizar a concessiondria mais pro-
xima de uma cidade, ou mais complexa,
como detalhes de funcionamento de algum
produto. Cada questdo sera tratada com a
maxima agilidade e atengdo para garantir a
eficiéncia do programa’, explica Souza.
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Case IH MAIS PERTO
DO PRODUTOR

Rede de concessionarias
cresce para levar a
marca até os produtores
em todo o Brasil

rede de concessiondrias Case IH

continua crescendo em todo o

Brasil e 2010 promete ser um ano
de forte expansdo da marca no territdrio
nacional. Nos ultimos meses de 2009 e
no primeiro semestre de 2010, nove no-
vas lojas foram inauguradas entre filiais
e novas concessiondrias, em trés estados
diferentes, garantindo produtos e servigos
com custo reduzido e maior agilidade no
atendimento. Minas Gerais recebeu trés
novas lojas e Mato Grosso outras duas.
Foram inauguradas ainda duas em Goids,
uma no Parand e outra no Rio Grande do
Sul e os empresarios ja preparam novas
unidades ainda para 2010.

A nova loja que passa a integrar o time
de concessionarias da Case IH é a Pimen-
ta Agro Sul, localizada no municipio de
Passos, em Minas Gerais. De acordo com
o gerente geral Homero Duarte, a decisdo
de atuar no mercado de maquinas agrico-
las com os produtos Case IH foi natural.
“Minha familia tem tradi¢do agricola, as-
sim como a regido onde estamos atuando.
Conhego e utilizo os produtos Case IH hd
bastante tempo e a confianga na marca é
muito importante neste negdcio”.

Duarte esclarece que a concessionaria
vai trabalhar principalmente com a linha
de tratores, colhedeiras da café e de grios,
além dos equipamentos voltados para a
produgdo e colheita de cana. J4 a filial de
Passos estd em uma drea de 2 mil metros
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Concessiondria Pimenta Agro Sul, em Passos (MG)

quadrados e nossa expectativa é inaugu-
rar nos proximos meses outras trés filiais
na regio’, finaliza.

Outro parceiro de longa data da Case
IH, a Araguaia, investiu cerca de R$ 2,5 mi-
lhdes em uma nova filial no municipio de
Nova Mutum, no Mato Grosso e deve inau-
gurar em breve outra unidade, em Sinope,
também no Mato Grosso, com o mesmo
montante investido. “Ndo podemos deixar
as maquinas paradas no campo, por isso es-
tamos investindo nesta regido que é uma das
maiores produtoras de soja do Pais. Nosso
objetivo é estar perto do produtor”, esclarece
Joci Piccini, proprietario da Araguaia.

Com a matriz implantada no municipio
de Ponta Grossa, no Parand, a Tratorcase
investiu R$ 500 mil em uma nova filial na

cidade de Lapa e ja prepara a inauguragdo
de outra unidade em Maud da Serra, ainda
para 2010 (em breve). A unidade ja inau-
gurada foi estruturada para aproximar o
ponto de venda de equipamentos e pecas do
cliente e conta com servico mecanico que
se desloca até o equipamento para realizar
os reparos. “Montamos um veiculo equipa-
do com todo o ferramental necessario para
realizar os reparos no campo, sem precisar
deslocar a maquina até uma oficina. "

Com o objetivo de encurtar distancias
e diminuir o tempo de maquina parada no
campo, a Agrofito inaugurou mais uma filial
no municipio de Campo Verde, Mato Gros-
so, com investimentos girando em torno de
R$ 580 mil. De acordo com o sécio da con-
cessiondria D.L. Ciarini, a regido era aten-



dida pela matriz da empresa e o potencial
de mercado local levou ao investimento na
regido. “Com a inauguragdo da filial, passa-
mos a oferecer aos nossos clientes da regido
de Campo Verde, uma oficina completa e
equipada com o ferramental mais moderno
do mercado, funciondrios treinados, além
de pegas e equipamentos novos’.

Com 11 anos de trabalho junto a marca
Case IH, a concessiondria Tracan inaugu-
rou no final de 2009 uma filial no munici-
pio mineiro de Iturama, a nova unidade vai
atender parte do Triangulo Mineiro e Alto
Paranaiba e antecipa a expansdo de novas
culturas que devem substituir as pastagens
cultivadas na regido. De acordo com o ge-
rente Dério Sodré, o plantio de cana estd
avangando na regido e deve se tornar o prin-
cipal produto agricola nos proximos anos.
“Além de Iturama, também inauguramos
em 2009 uma filial em Uberaba, juntas, as
duas lojas receberam o investimento de R$ 5
milh6es e completam o total de sete lojas da
rede, sendo trés em Sdo Paulo e quatro em
Minas Gerais”, esclarece.

Com mais de 1.400 metros quadrados
de drea construida, numa drea de 2.000
metros quadrados, a nova loja da Pivot
em Goilnia conta com o que hd de mais
inovador e moderno em infra-estrutura
de concessiondria agricola. A nova loja foi
inaugurada em maio dltimo, em evento
que contou com a presenga de agricultores
e autoridades da regido. De acordo com o
diretor da concessiondria, além das insta-
lagGes, destaca-se a drea de oficina e, em
especial, o atendimento e o servi¢o de qua-
lidade ao agricultor. “A nossa equipe esta
pronta e treinada para melhor atender as
necessidades dos nossos clientes, com cor-
dialidade e respeito’, conclui Jorge Cam-
pos, diretor proprietario da Pivot.

A concessiondria Meta inaugurou em
marg¢o sua nova loja na cidade gatcha de
Tupanciretd, com mil metros quadrados e
preparada para oferece ao produtor rural da
regido uma se¢do de pegas completa, ofici-
na ampla e um pds venda com atendimento
diferenciado. “Em 2009, completamos dez
anos como concessiondrio Case IH. Na re-
gido de Tupanciretd, ja tinhamos clientes
desde 2000. A nova loja surgiu a partir da
demanada do agronegdcio local. Estamos
com uma boa expectativa, pois, agora, te-
mos a oportunidade de estar mais préximo
do produtor rural e proporcionar um aten-
dimento de melhor qualidade’, declara Clai-
ton Bervian, gerente comercial da Meta.

Concessiondria Araguaia, em Sinop (MT)
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k%  VOCE VAI PRECISAR DE MAIS POTENCIA
PARA PRODUZIR MAIS ALIVENTOS.

O Farmall 80 € o trator mais potente do programa Mais Alimentos para o agricultor familiar
dar um salto em produtividade. E o trator ideal para vocé enfrentar os desafios do campo: 80 cv,
baixo consumo de combustivel e baixo custo operacional. Melhor do que isso, s6 as condicoes:
até 10 anos para pagar, 2% de juros ao ano, até 3 anos de caréncia, 100% financiado

e primeira revisao gratuita. Com o Farmall 80, vocé produz mais alimentos. Esteja preparado.

Mais informacgdes: www.caseihmaisalimentos.com.br




